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Wstep — Jak 60 zapisow do newslettera
zmienito moj sposob pracy

Byt zwykty dzien roboczy w maju 2024 roku. Cashify zorganizowato jeden z pierwszych eventow —
ja pomagatem przy organizacji, miedzy innymi obstugiwatem formularz newslettera na naszej
stronie cashify.eu. Strona dziatata na Webflow, formularzy mieli§my wtedy trzy albo cztery:
newsletter, kontakt, zapytania klientéw, cos jeszcze.

Wszystkie lgdowaty na jednej skrzynce. Razem.

Tego dnia, w ciggu kilku godzin, zapisato sie ponad szesc¢dziesigt osdb.

Nie miatem zadnego systemu. Wchodzitem na skrzynke, otwieratem kolejnego maila, sprawdzatem
czy to newsletter czy pytanie klienta, recznie kopiowatem adres email do Mailchimpa,
odpisywatem, zamykatem, nastepny. Przez dwa dni. Wieczorami myslatem o tym stosie maili z
poczuciem, ze musze cos z tym zrobi¢, bo tak nie mozna.

Wtedy pierwszy raz w zyciu usiadtem do Make.com.

Kim jestem i dlaczego napisatem te ksiazke
Nie jestem programista. Nie studiowatem informatyki. Zanim zaczatem budowaé¢ automatyzacje,

moim narzedziem pracy byt Excel, Webflow i telefon.

W Cashify dotgczytem gdy firma miata dziesie¢, moze dwanascie kantoréw krypto. Kilka tygodni
po moim przyjsciu zostatem z dnia na dzien Project Managerem catego projektu kryptomatéw —
wtedy mieliSmy dwadziescia ATM. Zatadunek, roztadunek, serwis, obstuga klienta, pilnowanie zeby
transakcje wychodzity, koordynacja miedzy dziatami. Réwnolegle dostatem pod opieke strone
cashify.eu — uczytem sie Webflow zeby nie angazowac agenciji przy kazdej drobnej zmianie.
Bytem PM-em, ktéry pilnowat zbyt wielu rzeczy naraz. Tak jak wielu z was.

Te szescdziesigt zapisdw byto kropla. Ale nauczyto mnie czegos, czego zaden kurs mi nie dat: bol
jest lepszym nauczycielem niz teoria.

Dwa dni przy skrzynce i jedno popotudnie z YouTubem

Obejrzatem kilka filméw o Make.com. Nie kurs, nie certyfikat — filmy na YouTube, jeden po
drugim. Potem otworzytem aplikacje i zaczatem tgczy¢ klocki.

Wynikowy scenariusz miat docelowo trzydziesci siedem modutéw.

Jeden trigger Webflow obstugiwat wszystkie formularze naraz. Kazde zgtoszenie trafiato
automatycznie do wiasciwej skrzynki odpowiedzialnej osoby. Klient dostawat maila
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potwierdzajgcego w ciggu sekund — tres¢ zalezna od tego, co wypetnit. Jesli zaznaczyt zgody
marketingowe, automatycznie ladowat w Mailchimpie. Zadnego recznego kopiowania.

Zajeto mi jedno popotudnie. Efekt dziatat przez nastepne miesigce bez mojej interwenciji.

Nie bytem wtedy ,,cztowiekiem od Al”. Bytem PM-em ktory miat dosc.

Jak to sie rozwijato

Po Make przyszty kolejne problemy. Dla kazdego znalaztem automatyzacje.

Gdy Cashify zaczeto oferowac rozliczenia podatkowe klientom, pracownik musiat recznie — przy
kazdym zgtoszeniu — wysta¢ potwierdzenie klientowi, przekazac¢ dane do biura rachunkowego,
wysta¢ umowe i zalogowac leada. Cztery czynnosci, kazdy klient, bez wyjatku. Zbudowatem
scenariusz ktéry robit to wszystko automatycznie po wypetnieniu formularza. Pracownik przestat
by¢ przekaznikiem.

Gdy ruszyto Kryptopogotowie i zewnetrzna wspotpracowniczka nie zdgzata odpowiadac na maile,
stworzytem dla niej kanat Telegram i bota ktéry pingowat jg natychmiast po kazdym zgtoszeniu.
Zmiana kanatu powiadomien. Klient przestat czekad.

Gdy system wewnetrzny wysytat automatyczne maile o transakcjach wymagajacych zgtoszenia do
organu regulacyjnego, zrobitem alert na Telegram — numer transakcji, data, bez danych
osobowych. Zero przeoczonych zgtoszen. To nie byta juz wygoda — to byto zarzadzanie ryzykiem
prawnym firmy.

Kazda automatyzacja rodzita sie z bélu. Zadna nie byta z géry zaplanowana.

Kiedy po raz pierwszy sie nie udato

Réwnolegle prébowatem czego$ wiasnego. Kanat TikTok ,,Nietypowe Swieta” — kazdego dnia
inne nieznane $wieto z catego Swiata. Miatem arkusz z promptami, Make wysytat je do Gemini,
Gemini generowat wideo, wideo ladowato na Drive. Technologia dziatata.

Kanat umart $miercig naturalng po kilku filmach.

Nie dlatego ze co$ nie dziatato technicznie. Dlatego ze nie miatem systemu ktéry zmuszatby mnie
do codziennej publikacji. Waskim gardtem nie byta automatyzacja — bytem nim ja.

Ta porazka nauczyta mnie czego$ waznego: automatyzacja rozwiazuje powtarzalne procesy.
Nie zastapi nawyku i konsekwencji.

Projekt 180 Dni i ta ksigzka

Na poczatku 2026 roku méj kolega Janek wpadt na pomyst aplikacji dla senioréw. Senior klika
»2yje” raz na dobe — jesli nie kliknie, rodzina dostaje alert. Prosta idea, duze znaczenie.

Usiadtem i zaczatem pisa¢ kod z Al. Po raz pierwszy w zyciu.
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Woczesniej budowatem przeptywy w Make, stawiatem n8n na VPS, eksperymentowatem z lokalnymi
modelami przez Ollama — ale nigdy nie pisatem kodu od zera. LifeSignal byt pierwszym razem.
Kilka tygodni pdzniej podjatem decyzje: 180 dni na to zeby zosta¢ ekspertem Al i automatyzaciji.
Zaczatem dokumentowac kazdy projekt, kazdy btad, kazde narzedzie. Ta ksigzka jest
skondensowanym wynikiem tej drogi.

Dla kogo jest ta ksigzka

Dla kogo$ kto ma zbyt wiele powtarzalnych czynnosci i zbyt mato czasu. Niekoniecznie
programisty — ja zaczatem od tgczenia klocké4w w Make. Dla PM-a, wtasciciela matej firmy,
freelancera ktory widzi ze czes$¢ jego pracy mogtaby sie dzia¢ bez niego.

Kazdy rozdziat to prawdziwy projekt: co nie dziatato, dlaczego, co zbudowatem, co bym zrobit
inaczej. Bez owijania w bawetne, z kodem i schematami tam gdzie potrzeba.

Nie musisz by¢ programistg zeby zaczgé. Musisz mie¢ dosc¢ recznego kopiowania adreséw email
do Mailchimpa.

To wystarczy.



Automatyzacja biznesu z Al: 15 narzedzi, 15 case studies

Rozdziat 1 — Myslenie automatyzacyjne

Zanim zaczniesz tgczy¢ klocki w Make albo pisa¢ pierwszy skrypt w Pythonie, musisz nauczy¢ sie
jednej rzeczy: patrze¢ na swojg prace jak na przeptyw.

Wiekszo$¢ ludzi patrzy na zadania. Ja musze wystac¢ tego maila. Ja musze skopiowac te dane do
arkusza. Ja musze przypomniec klientowi o ptatnosci. Zadania sg konkretne, zrozumiate,
zamkniegte.

Problem w tym, Ze jesli patrzysz na zadania, widzisz tylko to co robisz teraz. Nie widzisz ze robisz
to samo po raz dwudziesty. Nie widzisz wzorca.

Myslenie automatyzacyjne to przetgczenie sie z trybu ,,co teraz robie” na tryb ,co powtarzam”.

Trzy pytania ktore zadaje przed kazdym projektem

Zanim zaczne budowac cokolwiek, zadaje sobie trzy pytania. Nie w kolejnosci — czesto
odpowiedzZ na trzecie zmienia odpowiedz na pierwsze.

Czy to sie powtarza?

Jednorazowe zadanie nie ma sensu automatyzowac. Jesli raz w roku robisz zestawienie dla
ksiegowej, zréb je recznie — czas na budowanie automatyzacji bedzie dtuzszy niz czas samego
zestawienia.

Ale jesli to samo robisz przy kazdym kliencie, kazdego dnia, kazdego tygodnia — to jest kandydat.
Co jest waskim gardtem — czas, uwaga, czy cziowiek?

To wazne rozréznienie. Automatyzacja formularzy Webflow zaoszczedzita mi czas. Alert na
Telegram dla wspotpracowniczki z Kryptopogotowia nie zaoszczedzit czasu — przyspieszyt reakcje
cztowieka. Compliance alert nie zaoszczedzit czasu — wyeliminowat ryzyko przeoczenia.

Trzy rézne problemy, trzy rézne motywacje, ta sama technika.
Jaka jest cena bledu jesli automatyzacja padnie?

Automatyzacja maila powitalnego do klienta — jak padnie, klient nie dostanie maila. Niedobrze, ale
nie tragedia.

Automatyzacja zgtoszenia transakcji do organu regulacyjnego — jak padnie, firma ma problem
prawny.

Nie buduje kazdej automatyzacji tak samo. Im wyzsza stawka, tym wiecej sprawdzam, tym wiecej
buduje alertow i fallbackdow.

Co automatyzowac, a czego nie

Dobrzy kandydaci do automatyzacji maja kilka wspdlnych cech:

+ Powtarzalno$¢ — to samo, w kétko, bez kreatywnych decyzji
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« Dane wejsciowe — jasno zdefiniowane: formularz, email z systemu, nowy wiersz w arkuszu
« Dane wyjsciowe — jasno zdefiniowane: wyslij maila, dodaj do Mailchimpa, wyslij Telegram
+ Niska tolerancja na btad w logice — robot nie interpretuje, wykonuje
Zte kandydaci do automatyzaciji:
+ Zadania wymagajace oceny sytuacji, kontekstu, empatii
+ Jednorazowe akcje
« Procesy ktére zmieniajg sie co tydzien
« Cokolwiek gdzie ,to zalezy” pojawia sie czesciej niz raz
Nie automatyzuje rozméw z klientami w trudnych sytuacjach. Automatyzuje potwierdzenie ze
zgtoszenie wptyneto.

ROI automatyzacji — jak liczy¢ optacalnos¢

Ludzie czesto pytaja: ,Czy warto budowaé to przez trzy dni jesli oszczedza mi godzine
tygodniowo?”

Zta metoda: podziel czas budowania przez czas oszczednosci. Wyjdzie Ci za dtugo.

Lepsza metoda: policz ile razy ta czynno$¢ pojawi sie w ciggu roku. Pomys| co mozesz zrobi¢ z
zaoszczedzonym czasem albo uwaga. Dodaj wartosé wyeliminowanego ryzyka btedu.

Méj alert compliance dziatat przez kilkanascie miesiecy bez mojej interwencji. Przez ten czas
system wewnetrzny wysytat powiadomienia, Telegram pingowat wtasciwg osobe, transakcje byty
zgtaszane. Ja nie myslatem o tym ani razu.

Wartos¢ spokoju jest trudna do policzenia. Ale jest.

Btedy ktore robi kazdy na poczatku

Zrobitem je wszystkie. Mozesz je pomingc.
Automatyzowanie zanim zrozumiesz proces

Zanim cokolwiek zautomatyzujesz, powinienes zrobi¢ to recznie kilka razy. Nie dlatego ze lubisz
bol — dlatego ze nie wiesz co doktadnie sie dzieje dopoki nie zrobisz tego sam. Kazde ,,a co jesli
klient wpisze cos dziwnego” wychodzi wtasnie wtedy.

Budowanie za duze za szybko

Méj pierwszy scenariusz Webflow mégtem zbudowaé w dwie godziny — jeden formularz, jeden
mail, koniec. Zamiast tego budowatem cato$¢ od razu: router, dziesie¢ Sciezek, Mailchimp,
Telegram, Sheets. Trwato dtuzej, btedy byly trudniejsze do znalezienia.

Teraz zaczynam od najmniejszej dziatajacej wersji. Potem rozbudowuije.
Brak monitorowania

Scenariusz ktory nikt nie monitoruje to scenariusz ktéry pada i nikt tego nie wie. Buduj alerty —
przynajmniej jedno powiadomienie gdy co$ sie wykrzacza. Make ma wbudowane powiadomienia o
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btedach — wigcz je.
Zakochanie w narzedziu

Make.com jest $wietny. n8n jest $wietny. Python bywa lepszy od obu. Zadne narzedzie nie jest
odpowiedzig na kazde pytanie.

Kiedy zaczatem, robitem wszystko w Make bo Make znatem. Potem nauczytem sie n8n i
zobaczytem gdzie jest lepszy (wieksza kontrola, self-hosted). Potem zaczagtem pisa¢ w Pythonie i
zobaczytem gdzie zadne narzedzie no-code nie dotrze.

Narzedzie jest srodkiem. Problem jest celem.

Jak zaczac¢ jesli nie wiesz od czego

Nie szukaj ,najlepszego narzedzia do automatyzacji”. Szukaj najwiekszego bélu.
Zadaj sobie pytanie: co robitem w tym tygodniu wiecej niz dwa razy i czego nie lubitem robi¢?
Odpowiedz to Twoj pierwszy projekt.

Nie musi by¢ duzy. Nie musi by¢ perfekcyjny. Musi dziata¢ wystarczajgco dobrze zebys$ przestat
robi¢ to recznie.

Moja pierwsza automatyzacja dziatata od pierwszego dnia. Nie dlatego ze bytem dobry — dlatego
ze problem byt prosty i bol wystarczajgco duzy.

Zacznij od bélu. Reszte sie nauczysz po drodze.
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Rozdziat 2 — Stack narzedzi 2026

1 - Orkiestracja (no-code)
Make.com - n8n - Zapier

2 - Al API

Claude (Haiku/Sonnet) - Gemini - Ollama

ST TR, (TTT——
- J

~
3 - Python
Playwright - boty Telegram - scrapery
J
~
4 - Infrastruktura
VPS (OVH) - Docker - Cloudflare
J

Kiedy zaczynatem, probowatem znalez¢ ,najlepsze narzedzie do automatyzacji”. Przeczytatem
dziesigtki porownan, obejrzatem dziesigtki filméw. Kazdy polecat cos innego.

Stracitem czas. Prawda jest prostsza: kazde z popularnych narzedzi jest dobre do czegos i stabe
do czegos innego. Twdéj stack zalezy od Twoich problemdw, nie od rankingdow.

Ponizej to czego uzywam, z czego zrezygnowatem i dlaczego.

Warstwa 1 — Orkiestracja bez kodu: Make.com vs n8n vs Zapier

Jesli nie piszesz kodu, to tu zaczyna sie Twoja automatyzacja. kaczysz serwisy wizualnie — trigger
tutaj, akcja tam, filtr w Srodku.

Make.com (dawniej Integromat)

Moje pierwsze narzedzie i nadal uzywane przy Cashify. Wizualny, intuicyjny, ma moduty do prawie
wszystkiego — Webflow, Mailchimp, Telegram, Google Sheets, webhooks, HTTP requests.

Kiedy Make:

«  Chcesz uruchomic cos szybko bez VPS

+ Integracje z popularnymi serwisami (Webflow, Mailchimp, HubSpot, Notion)

- Potrzebujesz routera — jeden trigger, wiele $ciezek zaleznie od danych
Stabosci:

+ Pfacisz za operacje — przy duzym wolumenie robi sie drogo

+ Ograniczona kontrola nad btedami przy ztozonych scenariuszach

«  Wszystko w chmurze Make — zaleznos$¢ od ich dostepnosci
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Cena: Free plan (1000 operacji/mc), ptatne od ~$9/mc

n8n (self-hosted)
Postawitem na VPS. Bardziej techniczne, wiecej mozliwosci, petna kontrola. Kod JavaScript w
weztach gdy logika jest zbyt ztozona dla wizualnych filtréw.
Kiedy n8n:
« Chcesz self-hosted (dane nie wychodzg poza Twoj serwer)
«  Wolumen operaciji ktory bytby drogi w Make
+ Potrzebujesz kodu w srodku workflow
« Budujesz agentow Al — n8n ma wbudowane wezty Al
Stabosci:
+ Wymaga VPS i podstawowej znajomosci Linuxa
+ Mniej gotowych integracji niz Make (ale HTTP Request zastepuje prawie wszystko)
» Debugowanie trudniejsze dla poczatkujgcych

Cena: Bezptatny (self-hosted), cloud od $20/mc

Zapier

Najprostszy z tréjki, najwieksza biblioteka integracji. Drogi.

Kiedy Zapier:
« Potrzebujesz integracji z bardzo niszowym serwisem ktérego Make nie ma
+ Firma ma juz pfatny plan i nie chcesz wdraza¢ czego$ nowego

Kiedy nie Zapier:
+ Prawie zawsze — Make robi to samo taniej, n8n robi to samo z wiekszg kontrolg

Warstwa 2 — Al API: Claude, GPT, Gemini, lokalne modele

Automatyzacja bez Al to przeptyw danych. Automatyzacja z Al to przeptyw danych plus rozumienie
— klasyfikacja, generowanie, ekstrakcja, podejmowanie decyzji.

Anthropic Claude (claude-haiku-4-5, claude-sonnet-4-6)

Méj wybdr do automatyzacji produkceyjnej. Haiku jest tani i szybki — do klasyfikacji, ekstrakcji
danych z tekstu, prostych decyzji. Sonnet jest mocniejszy — do generowania tresci, analizy,
pisania kodu.

W Wysprzatani CRM Claude Haiku klasyfikuje kazdy post z grupy Facebook: czy to zlecenie, jak
pilne, jaka kategoria. Tysigce klasyfikacji dziennie za grosze.

Cena Haiku: ~$0.80 / 1M tokendw wejécia — w praktyce groszowe operacije przy
automatyzacjach

10
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OpenAl GPT-40

Dobry, drozszy. Sprawdza sie przy zadaniach wymagajgcych vision (analiza zdje¢) i gdy budujesz
co$ co musi dziata¢ z ekosystemem OpenAl. W moich projektach zastgpiony przez Claude prawie
wszedzie.

Google Gemini

Uzywatem przez Make.com do generowania wideo (scenariusz Sheets -> Gemini -> Drive). Dobre
do multimedialnych zadan — wideo, obrazy, audio. Do czystego tekstu i kodu — wole Claude.

Lokalne modele przez Ollama

Postawitem Ollama na VPS — mozliwo$¢ uruchomienia Llama, Mistral, Qwen i innych lokalnie.
Dane nie wychodzg do chmury, brak kosztéw per token.

Kiedy lokalne modele:
« Dane wrazliwe ktérych nie chcesz wysyta¢ do API

« Bardzo duzy wolumen gdzie koszty API bytyby wysokie
+ Eksperymenty i testowanie
Stabosci:
+ Stabsze od najlepszych modeli chmurowych (szczegdlnie w polskim jezyku i kodzie)
+  Wymagajg mocnego VPS lub wtasnego sprzetu z GPU
+ Konfiguracja i utrzymanie na Tobie

Warstwa 3 — Python: kiedy no-code nie wystarczy

Make i n8n rozwigzuja 80% problemow. Reszte rozwigzuje Python.
Pisze w Pythonie gdy:
+ Potrzebuje Playwright do scrapowania strony (Make tego nie zrobi)
+ Logika warunkowa jest zbyt ztozona dla wizualnych filtréw
«  Buduje co$ co ma dziata¢ jako serwis 24/7 na VPS z wtasnym harmonogramem

«  Potrzebuje bibliotek ktérych nie ma w zadnym narzedziu no-code (fuzzy matching,
przetwarzanie PDF, wtasny bot Telegram)

Nie pisze Pythona bo ,tak profesjonalnie”. Pisze gdy Make lub n8n nie dajg rady.

Warstwa 4 — Infrastruktura: VPS, Docker, Cloudflare

VPS (Virtual Private Server)

11
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Méj gtowny VPS: OVH, Ubuntu. Koszt: ~60-80 zt miesiecznie.

Na VPS dziatajg kontenery Docker z botami i automatyzacjami ktére muszg by¢ aktywne 24/7.
Skrypt uruchomiony lokalnie na laptopie padnie gdy zamkniesz komputer. VPS dziata zawsze.

Dla kazdego kto powaznie traktuje automatyzacje — VPS to koniecznosc.

Docker

Kazdy projekt jako osobny kontener. Izolacja Srodowisk, tatwy restart, tatwy deploy.

docker—compose up —d # uruchamia w tle

docker logs —-f nazwa # podglad logdw

Cloudflare

DNS + ochrona przed botami + darmowy SSL. Kazda domena Cashify przechodzi przez
Cloudflare. Przy skrapowaniu odkrytem ze Cloudflare blokuje ruch z VPS OVH (datacenter IP) —
musiatem obejs$¢ to przez zmiane nagtowkow i rotacje.

MJj rzeczywisty stack w 2026

Warstwa I Narzedsie ———Docaego

Orkiestracja Make.com Integracje Cashify (Webflow, Mailchimp, Telegram)
Orkiestracja n8n (VPS) Wiasne projekty, agenty Al

Al klasyfikacja Claude Haiku Wysprzatani CRM, QA Bot

Al generowanie Claude Sonnet Ebook, skrypty, analiza

Al multimedial Gemini Eksperymenty wideo

Lokalne LLM Ollama + Open WebUI Testy, dane wrazliwe

Scraping Python + Playwright Wysprzatani scraper, Cashify Gold monitor

Boty Python Wszystkie boty Telegram

(python-telegram-bot)
Infrastruktura VPS + Docker Wszystko co dziata 24/7

DNS/SSL Cloudflare Wszystkie domeny

Jak wybra¢ gdzie zaczaé

Jesli nie pisates kodu nigdy: Make.com. Darmowy plan wystarczy na pierwsze projekty. Naucz
sie routerow, filtrow, webhookdw.

Jesli chcesz wiecej kontroli i masz podstawy Linuxa: n8n na VPS. Raz postawiony, dziata

12
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latami.

Jesli chcesz Al w automatyzacjach: Claude API przez HTTP request w Make lub wezet Al w n8n.
Klucz API, jedno potgczenie, gotowe.

Jesli potrzebujesz scrapowac strony lub budowac¢ cos$ niestandardowego: Python. Nie ma
drogi na skroty.

Zacznij od jednej warstwy. Opanuj jg zanim dodasz kolejng. Stack ktory widzisz powyzej
budowatem przez blisko dwa lata. Nie powstat w tydzien.

Case Study 1 — Od chaosu do routera: 60
zapisow i 37 modutow

Formularz . Auto-mail +
Webflow Make.com router H Skrzynka dziatu H Mailchimp

Problem: Wszystkie formularze strony laduja na jednej skrzynce. Event przynosi sze$¢dziesiat
zapisow jednego dnia. Reczne sortowanie przez dwa dni.

Rozwiazanie: Make.com, jeden trigger Webflow, trzydziesci siedem modutéw, zero recznej pracy.

Wynik: Kazde zgtoszenie trafia do wtasciwej osoby w sekundach. Klient dostaje potwierdzenie
zanim zdgzy zamkng¢ zakfadke.

Problem

Strona cashify.eu dziata na Webflow. W maju 2024 mamy trzy albo cztery aktywne formularze:
newsletter, kontakt ogdiny, kryptoorganizacja, zapis na webinar. Webflow wysyta wszystkie na
jedna skrzynke. Razem, bez oznaczen, w jednym strumieniu.

Przez wiekszos$¢ czasu to znosne. Dziennie kilka zgtoszen, fatwo ogarngé recznie.

Potem przychodzi event. Kilka godzin, ponad sze$¢dziesiat zapisdéw do newslettera. Plus normalne
zgtoszenia kontaktowe, zapytania klientow. Wszystko na jednej skrzynce.

Przez dwa dni sortowatem recznie. Kopiowatem adresy email do Mailchimpa jeden po jednym.
Odpisywatem na kazde zgtoszenie. Przekazywatem zapytania klientéw do wtasciwej osoby.

To byt méj prog bélu. Wiedziatem ze nie moze tak zostaé.

Rozwiazanie

Obejrzatem kilka filméw o Make.com na YouTube. Nie szukatem kursu — szukatem odpowiedzi na
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konkretne pytanie: jak sprawic¢ zeby jeden trigger obstugiwat rozne typy formularzy i robit z nimi
rézne rzeczy.

Odpowiedz: Router.

Router w Make to wezet ktéry odbiera dane z triggera i wysyta je roznymi Sciezkami zaleznie od
warunkow. Jeden wejsciowy strumien, wiele wyjsciowych.

Architektura:

Webflow Watch Events
N2
Router
/ | | \ \
NL Org Wb Tax Kontakt

Kazda $ciezka ma swoj warunek: jesli typ formularza to X, idz tg droga. Jesli to Y, idz inna.
Co robi kazda Sciezka:

Newsletter gtéwny:
+ Kopia zgtoszenia na skrzynke marketingu

+ Email potwierdzajacy do klienta (z podziekowaniem za zapis)

+ Powiadomienie Telegram dla teamleada (natychmiastowy sygnatf)

« Dodanie do Mailchimp — ale tylko jesli klient zaznaczyt zgode marketingowa
Kryptoorganizacja:

« Kopia na wtasciwg skrzynke

« Email potwierdzajacy z inng trescig (dopasowana do kontekstu)

- Zapis do Google Sheets (dla trackowania leadéw B2B)

+ Mailchimp jesli zgody
Kontakt:

+ Kopia na skrzynke obstugi klienta

« Email potwierdzajacy ze zgtoszenie wptyneto i kto$ odezwie sie w ciggu X godzin

Tax (formularz podatkowy) — osobna $ciezka, wywotuje drugi scenariusz przez HTTP webhook.

Kluczowy element — warunek zgéd marketingowych

Webflow przesyta dane formularza jako JSON. Pola checkboxéw — w tym zgody marketingowe —
majg wartos$¢ true lub false.

W Make ustawitem filtr przed weztem Mailchimp:

Warunek: zgoda_marketingowa = true
Jesli tak —> Add/Update Subscriber w Mailchimp

Jes$li nie —> pomin
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Przed automatyzacjg: kopiowatem wszystkie emaile do Mailchimpa bez sprawdzania zgéd. Btad
prawny i proceduralny.

Po automatyzacji: do Mailchimpa trafiajg tylko osoby ktére Swiadomie wyrazity zgode. RODO
przestaje by¢ problemem operacyjnym.

Schemat przeptywu krok po kroku

+ Klient wypetnia dowolny formularz na cashify.eu
+  Webflow wysyta webhook do Make (natychmiast po submicie)
+  Make odbiera dane JSON z formularza
* Router sprawdza typ formularza (pole form_name lub URL strony)
« Dane trafiajg na wtasciwg Sciezke
« Roéwnolegle (Make wykonuje gatezie w sekwencji):
+ Email do odpowiedzialnej osoby w Cashify
+ Email do klienta
« Mailchimp (jesli zgody)
- Telegram / Sheets (jesli Sciezka tego wymaga)

Catos¢: kilka sekund od submita do wszystkich akcji.

Wynik

Scenariusz: 37 modutéw, data utworzenia 10 maja 2024, nadal aktywny.

Przed: 2 dni recznego sortowania po jednym evencie. Btedy przy kopiowaniu emaili. Klienci
czekajacy na potwierdzenie.

Po: Zero recznej pracy przy obstudze formularzy. Klient dostaje potwierdzenie w sekundach.
Wiasciwa osoba dostaje kopie natychmiast. Mailchimp rosnie automatycznie i zgodnie z RODO.

Czas budowania: jedno popotudnie.

Co bym zrobit inaczej

Zaczatbym od jednej Sciezki, nie od wszystkich naraz. Zbudowatem cato$¢ od razu — trzydziesci
siedem modutéw za pierwszym razem. Trwato diuzej niz powinno, btedy byty trudniejsze do
znalezienia.

Dzi$ zaczynam od minimalnej dziatajacej wersji: jeden formularz, jeden email, jeden Mailchimp.
Sprawdzam czy dziata. Potem doktadam kolejne Sciezki.

Mniejszy zakres, szybszy start, tatwiejszy debugging.
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Lekcja

Router to jedno z najpotezniejszych poje¢ w automatyzacji. Jeden punkt wejscia, wiele logik
wyjsciowych. Raz opanujesz myslenie routerowe, zaczniesz widzieé¢ je wszedzie — nie tylko w
Make.

| jeszcze jedno: nie potrzebujesz kursu zeby zaczaé. Potrzebujesz konkretnego problemu i kilku
filméw na YouTube. Reszta wychodzi w trakcie.

Case Study 2 — Pracownik jako przekaznik:
automatyzacja obstugi zgtoszen podatkowych

Zgtoszenie Make.com Mail do klienta Biuro + umowa +
podatkowe log

Problem: Przy kazdym zgtoszeniu klienta chcgcego rozliczy¢ podatek od krypto, pracownik
recznie wykonuje cztery czynnosci. Kazdy klient. Bez wyjgtku.

Rozwiazanie: Make.com, custom webhook, trzy Sciezki per typ klienta — cztery czynnosci dziejg
sie automatycznie po wypetnieniu formularza.

Wynik: Pracownik przestaje by¢ przekaznikiem. Klient dostaje umowe zanim pracownik w ogole
zobaczy zgtoszenie.

Problem

Cashify oferuje klientom ustuge rozliczenia podatku od transakcji kryptowalutowych. Klient
wypetnia formularz na stronie — podaje dane, wybiera typ (konsument, przedsiebiorca,
przedsiebiorca uproszczony).
Po kazdym zgtoszeniu pracownik musiat:

- Woystaé klientowi email potwierdzajacy zgtoszenie

+ Przekaza¢ dane klienta do biura rachunkowego

«  Woystaé klientowi odpowiednig umowe

« Zalogowac leada do systemu

Cztery czynnosci. Przy kazdym kliencie. Recznie.

Przy matym wolumenie — do zniesienia. Przy wiekszym — waskie gardto. Pracownik spedza czas
na mechanicznym przekazywaniu informacji miedzy klientem a biurem. Zero wartosci dodanej, sto
procent powtarzalnosci.

To idealny kandydat do automatyzacji.
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Rozwiazanie

Strona z formularzami Tax dziata na WordPressie (osobna od gtdéwnej cashify.eu na Webflow).
Kastomowe formularze — tylko dane, bez kalkulatora. Trzy typy klientdw, trzy osobne formularze,
trzy rézne Sciezki obstugi.

Architektura:

WordPress Form Submit

2
Custom Webhook -> Make.com
2
Router
/ | \
Konsument Przedsiebiorca Przed. Uproszczony
N2 N2 N
Email Email Email
+ HTTP  + HTTP + HTTP
+ HTTP  + HTTP + HTTP
+ Email + Email + Email
(zgody) (zgody) (zgody)

+ Mailchimp + Mailchimp + Mailchimp

+ Email + Email + Email

Kazda $ciezka identyczna w strukturze — rozni sie trescig emaili, typem umowy i odbiorcg w
biurze rachunkowym.

Jak dziata HTTP webhook do biura:

Make wysyta dane klienta przez HTTP POST do systemu biura rachunkowego (lub na ich adres
email przez API). Biuro dostaje ustrukturyzowane dane — nie przestany dalej mail, tylko czyste
pola: imig, nazwisko, email, typ rozliczenia, okres podatkowy.

Jak dziata wysytka umowy:

Drugi HTTP call generuje lub pobiera odpowiednig umowe (PDF per typ klienta) i wysyta do klienta.
Konsument dostaje umowe konsumencka, przedsiebiorca — B2B.

Kluczowy element — trzy typy klientéw, jedna logika

Router rozpoznaje typ klienta po polu w formularzu. Reszta jest identyczna — zmienia sie tylko
zawartosé, nie struktura.

To wazna zasada ktdrg stosuje zawsze: izoluj zmienna, nie powielaj logiki.

Zamiast trzech osobnych scenariuszy (jeden per typ klienta), mam jeden scenariusz z routerem.
Gdy biuro rachunkowe zmienia adres email — zmieniam w jednym miejscu, nie w trzech.
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Schemat przeptywu

+ Klient wypetnia formularz Tax na WordPress
+ Formularz wysyta dane przez webhook do Make
+ Router identyfikuje typ klienta
+ Réwnolegle:
« Email potwierdzajacy do klienta (, Twoje zgtoszenie wptyneto”)
» Dane do biura rachunkowego przez HTTP
+ Umowa do klienta przez HTTP
+ Email z informacjg o zgodach marketingowych
« Mailchimp jesli zgody
« Email koncowy potwierdzajgcy wysytke umowy

Klient dostaje potwierdzenie i umowe. Biuro dostaje dane. Pracownik nie robi nic.

Wynik

Przed: kazde zgtoszenie = cztery reczne kroki pracownika. Czas: kilkanascie minut per klient.

Po: zero recznej pracy przy standardowym zgtoszeniu. Pracownik wkracza tylko gdy klient ma
niestandardowe pytanie lub problem.

Pracownik nie jest juz przekaznikiem — jest rozwigzujgcym problemy.

Co bym zrobit inaczej

Podpigtbym monitoring. Przez pierwsze tygodnie sprawdzatem recznie czy wszystko dziata
poprawnie — czy umowy dochodzg, czy biuro dostaje dane. Strata czasu.

Teraz przy kazdym scenariuszu produkcyjnym ustawiam alert na Telegram jesli scenariusz zwréci
btad. Make ma to wbudowane — wystarczy wtgczy¢ w ustawieniach scenariusza.

Lekcja

Automatyzacja najlepiej sprawdza sie tam gdzie cztowiek jest tylko przekaznikiem — przyjmuje
dane z punktu A i przekazuje do punktu B. Jesli nie dodajesz zadnej wartosci do przeptywu
informacji, prawdopodobnie mozesz to zautomatyzowac.

Pytaj: ,,Co konkretnie robie przy kazdym przypadku?” Jesli odpowiedz jest taka sama przy kazdym
przypadku — masz kandydata.
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Case Study 3 — Automatyzacija ktorej nikt nie
widzi: alert compliance dla kantoru krypto

Mail o . Make parsuje H Numer + data H Alert Telegram
transakcji

Problem: System wewnetrzny wysyta emaile o transakcjach wymagajgcych zgtoszenia do organu

regulacyjnego. Gtéwna skrzynka firmowa jest petna innych wiadomosci. tatwo przeoczyc.

Rozwiazanie: Make monitoruje skrzynke, wytapuje emaile compliance i wysyta alert na Telegram z
numerem i datg transakcji.

Wynik: Zero przeoczonych zgtoszen. Zero ryzyka prawnego z powodu przeoczonego maila.

Problem

Kantor kryptowalutowy w Polsce podlega regulacjom AML (Anti-Money Laundering). Czesé
transakcji wymaga zgtoszenia do odpowiedniego organu nadzoru. Obowigzek nie jest opcjonalny
— niedopetnienie to ryzyko prawne i finansowe dla firmy.

Wewnetrzny system Cashify generuje automatyczne powiadomienia gdy pojawia sie taka
transakcja. Wysyta email na gtéwna skrzynke firmowa.

Problem: gtéwna skrzynka firmowa to nie jest skrzynka compliance. To skrzynka wszystkiego —
klienci, dostawcy, faktury, zgtoszenia, newslettery, spam. Dziesigtki maili dziennie.

Email compliance wygladat jak kazdy inny. Nie miat specjalnego znacznika. Wymagat czytania i
interpretacii.

WyobraZ sobie ze go przeoczysz. Transakcja niezgtoszona w terminie. Konsekwencje regulacyjne.

Rozwiazanie

Make monitoruje skrzynke (modut Email Watch) pod katem wiadomosci spetniajgcych okreslone
kryteria — nadawca systemowy, konkretny temat lub stowa kluczowe w tresci.

Gdy warunek jest spetniony, Make wycigga z tresci maila dwa pola:
* Numer transakciji

+ Data transakcji

| wysyta alert na Telegram do wtasciwej osoby lub kanatu.
Dlaczego tylko numer i data — bez danych klienta:

RODO. Telegram to zewnetrzna aplikacja — nie wysytam przez nig danych osobowych klientow.

19



Automatyzacja biznesu z Al: 15 narzedzi, 15 case studies

Wysytam minimum potrzebne do identyfikacji transakcji w systemie wewnetrznym. Pracownik
dostaje ping, wchodzi do systemu, odnajduje transakcje po numerze, realizuje zgtoszenie.

Automatyzacja transportuje sygnat, nie dane wrazliwe.

Schemat przeptywu

« System wewnetrzny wysyta email compliance na skrzynke firmowa

+  Make sprawdza skrzynke co 15 minut (Email Watch, scheduled)

+ Filtr: czy email pochodzi z systemu? Czy zawiera stowa kluczowe?

+ Jesli tak: wyciagnij numer transakgciji + date z tresci (Text Parser lub regex)

+ Wyslij wiadomos¢ Telegram: , Transakcja [NUMER] z dnia [DATA] — wymagane zgtoszenie”

« Wiasciwa osoba dostaje ping -> wchodzi do systemu -> zgtasza

Kluczowy element — wyciaganie danych z tresci emaila

Tre$¢ maila systemowego ma staty format. Make ma modut Text Parser ktéry wycigga tekst
miedzy podanymi znacznikami.

Przyktad: jesli email zawsze ma linie ,Numer transakcji: XXXXXXXX”, wyciggam to co jest po
dwukropku. Prosto, bez Al, bez ML — zwykte parsowanie tekstu.

Gdy format maila jest nieregularny — tu warto doda¢ Claude Haiku ktéry rozumie kontekst i
wycigga wtasciwe pole nawet gdy struktura sie zmienia.

Wynik
Ta automatyzacja jest niewidoczna gdy dziata. Nie ma dashboardu, nie ma raportu, nie ma liczby
zaoszczedzonych godzin.

Jest tylko spokdj: zadna transakcja compliance nie zostanie przeoczona dlatego ze ktos$ byt zajety i
nie przeczytat maila.

Wartos¢ tej automatyzacji mierzy sie w tym czego nie ma — w braku incydentu regulacyjnego, w
braku kary, w braku stresu prezesa ktory dostaje pytanie od organu nadzoru.

Co bym zrobit inaczej

Dodatbym potwierdzenie zwrotne. Pracownik dostaje alert, realizuje zgtoszenie — ale jak wiem ze
zgtoszenie zostato zrealizowane? Nie wiem.

Kolejny krok (nie zbudowany): po realizacji zgtoszenia pracownik odpowiada na Telegramie
komenda /zrealizowano [numer] — bot aktualizuje log w Google Sheets. Mamy historie
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kazdego zgtoszenia: kiedy alert, kiedy realizacja, kto zrealizowat.
To jest réznica miedzy automatyzacijag reaktywna (alert gdy cos$ sie dzieje) a automatyzacja
procesowg (petny cykl zycia zadania).

Lekcja

Nie kazda automatyzacja oszczedza czas. Niektore chronig przed ryzykiem.

Gdy rozmawiasz z wiascicielem firmy o automatyzacji, czas zaoszczedzony to dobry argument. Ale
ryzyko wyeliminowane to lepszy argument — szczegdlnie dla firm w regulowanych branzach.

,Nie przepuscimy zadnego zgtoszenia compliance” to cos$ za co kazdy prezes kantoru zaptaci.

Case Study 4 — Bot ktory sam szuka klientow:
Wysprzatani CRM

Scraper Claude Haiku
13 grup FB Playwright H filtr H Telegram CRM H Google Sheets

Problem: Zlecenia na sprzatanie pojawiajg sie w dziesigtkach grup na Facebooku. Reczne
monitorowanie trzynastu grup, filtrowanie szumu, odpowiadanie na oferty — to kilka godzin
dziennie.

Rozwiazanie: Python + Playwright scraper monitoruje grupy 24/7, Claude Haiku klasyfikuje czy
post to zlecenie, Telegram bot zarzagdza leadami — przyjmij lub odrzu¢ jednym kliknieciem.
Wynik: System autonomiczny od maja 2026. Zero recznego monitorowania grup. Fazy 1-5
wdrozone, dziata w tle na VPS.

Problem

Wysprzatani to firma sprzatajgca dziatajgca pod markg Grupy Carkul. Zlecenia pojawiajg sie
organicznie w lokalnych grupach Facebook — kto$ pisze ,szukam kogos$ do sprzatania po
remoncie w Wilanowie”, kto$ inny ,.kto moze wyczysci¢ auto przed sprzedaza”.

Przed automatyzacja: kto$ musiat codziennie przeglada¢ grupy i wytawia¢ takie posty. Problem:
grup jest trzynascie. Kazda ma dziesigtki lub setki postow dziennie. 90% to ogtoszenia, dyskusje,
pytania — nie zlecenia.

Reczne filtrowanie trzynastu grup to minimum godzina pracy dziennie, przy czym ta praca nie
wymaga zadnych decyzji — tylko uwagi i czasu.
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Idealne zadanie dla automatyzaciji.

Rozwiazanie

System sktada sie z trzech warstw:
Warstwa 1 — Scraper (kod/scraper.py)

Python + Playwright. Scraper loguje sie do Facebooka przez zapisane ciasteczka (zaden oficjalny
API nie da dostepu do prywatnych grup), przeglada trzynascie grup i zbiera nowe posty.

Playwright symuluje przegladarke desktopowa — identyczny fingerprint co normalny uzytkownik.
Bez tego Facebook blokuje boty.

Ciasteczka odswiezane lokalnie na MacBooku przez osobny skrypt (refresh_cookies.py) —
sesja Facebooka musi by¢ aktualna.

Scraper dziata w Docker na VPS, uruchamiany przez cron co 30 minut.
Warstwa 2 — Klasyfikacja Al (Claude Haiku)

Kazdy zebrany post przechodzi przez Claude Haiku z promptem:

Czy ten post to zlecenie na ustuge sprzatania lub detailingu?
Odpowiedz: TAK/NIE
Jesli TAK: kategoria (sprzatanie domu, po remoncie, auto, inne), pilnos$¢ (dzis, ten

tydzien, elastyczna)

Haiku jest tani i szybki — klasyfikacja setek postéw dziennie kosztuje grosze.

Posty sklasyfikowane jako NIE — ignorowane.
Posty TAK — trafiajg do bota Telegram.

Warstwa 3 — CRM Telegram (kod/handler.py)

Bot wysyta do operatora karte leada: treS¢ posta, autor, grupa, kategoria, pilnosc.

Dwa przyciski: [OK] Przyjmij / [X] Odrzué

Klikniecie Przyjmij -> operator dostaje dane kontaktowe + link do posta -> bot loguje lead do
Google Sheets ze statusem ,aktywny”.

Klikniecie Odrzu¢ -> rozwijane menu przyczyn (za daleko, poza zakresem, za tanie) -> log z
przyczyna.

Caty CRM w Telegramie. Bez osobnej aplikacji, bez logowania do panelu — operator obstuguje
leady z telefonu, z dowolnego miejsca.

Kluczowy element — ciasteczka Facebooka

Facebook nie ma API dla grup prywatnych. Jedynym sposobem na automatyczny dostep jest
sesja zalogowanego uzytkownika.

Scraper uzywa ciasteczek z prawdziwej sesji Facebook. Problem: ciasteczka wygasaja.
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Rozwigzanie: skrypt refresh_cookies.py uruchamiany lokalnie na MacBooku — otwiera
przegladarke, loguje sie, zapisuje $wieze ciasteczka, przesyta na VPS.
To jedyna reczna czynno$¢ w catym systemie — odswiezenie ciasteczek co kilka tygodni.

Dodatkowo: scraper uzywa przegladarki z profilem ,,Comet” (desktopowy Chrome) z losowymi
opo6znieniami miedzy akcjami — symuluje ludzkie zachowanie.

Architektura na VPS

VPS (Twdj serwer)

Docker: scraper # scraper.py — zbiera posty

Docker: handler # handler.py — bot Telegram CRM
watchdog.py (cron co 20 min) # sprawdza czy kontenery zyja

Google Sheets # baza leaddw + historia

Watchdog to osobny skrypt monitorujgcy — jesli kontener padnie, restartuje go automatycznie i
wysyta alert Telegram.

Schemat przeptywu

« Cron uruchamia scraper co 30 minut

« Scraper przeglada 13 grup FB z ciasteczkami

+ Nowe posty -> Claude Haiku klasyfikuje (TAK/NIE)

+  TAK -> handler.py buduje karte leada

+ Bot wysyta karte do operatora na Telegram

+  Operator klika Przyjmij lub Odrzué

+ Log do Google Sheets

+  Watchdog sprawdza co 20 minut czy wszystko zyje

Wynik

System w produkcji od 19 maja 2026. Autonomiczny — dziata 24/7 bez recznej interwencji poza
odswiezaniem ciasteczek.

Przed: 1-2 godziny dziennie recznego monitorowania grup, nieregularne — posty przeoczane.

Po: zero recznego monitorowania. Operator widzi tylko leady ktére spetniajg kryteria, jednym
przyciskiem decyduje.
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Co bym zrobit inaczej

Zaczatbym od jednej grupy, nie trzynastu. Pierwsze testy na jednej grupie, weryfikacja jakosci
klasyfikacji Al, dopiero potem rozszerzenie.

Budowatem od razu na trzynascie — dtuzsze debugowanie, trudniejsza weryfikacja czy prompt
dziata dobrze.

Lekcja

Facebook nie ma API. Wiele platform nie ma API. To nie znaczy ze nie mozna pobieraé¢ danych —
znaczy ze trzeba uzy¢ innego podejscia.

Playwright to narzedzie ktore robi w kodzie to co Ty robisz w przegladarce. Otwiera strone, klika,
scrolluje, czyta. Jesli Ty mozesz to zrobi¢ recznie, Playwright moze to zrobi¢ automatycznie.
Granica etyczna i prawna: nie uzywaj tego do masowego zbierania danych prywatnych. Tu
uzywamy do monitorowania publicznych postow w grupach, w ktérych konto jest aktywnym
cztonkiem. Cel: odpowiadanie na oferty ustug — doktadnie to, co robitby cztowiek.
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Case Study 5 — Ukryte API i monitor marz:
Cashify Gold Analityk

w Ukryte A-PI + Porown-ar"e z H Raport B 2h TG
matching marza

Problem: Cashify Gold sprzedaje monety i sztabki. Ceny rynkowe zmieniajg sie co godzine.
Reczne poréwnywanie oferty z cenami konkurenciji i cenami skupu to praca dla analityka — lub
bota.

Rozwiazanie: Scraper WooCommerce + odkryty ukryty REST APl NumiTracker + fuzzy matching
produktéw + raport Telegram co dwie godziny.

Wynik: System dziata na produkciji. Zespét sklepu dostaje automatyczny raport konkurencyjnosci
cen co pot godziny, ceny skupu odswiezane co 5 minut, a zgtoszenia klasyfikuje Al.

Problem

cashify.gold to sklep z monetami bulionowymi i sztabkami ztota. Ceny produktow zalezg od
aktualnych cen kruszcéw — ztoto, srebro, platyna zmieniajg sie w czasie rzeczywistym.

Pytania ktére pojawiaty sie regularnie:

« Czy nasza cena sprzedazy Krugerranda 10z jest konkurencyjna?

+ Jaka jest aktualna marza na monetach srebrnych?

- Kiedy cena skupu spadnie ponizej progu optacalnosci?
Odpowiedz wymagata: pobrania aktualnych cen z cashify.gold + pobrania cen rynkowych z
zewnetrznego zrddta + recznego poréwnania pozycja po pozyciji.
Przy katalogu liczacym kilkadziesigt produktéw i cenach zmieniajgcych sie co godzine — nie da sie
tego robi¢ recznie sensownie.

Odkrycie: ukryte APl NumiTracker

Zewnetrzne zrédto cen rynkowych monet to serwis NumiTracker. Nie ma oficjalnego publicznego
API.

Ale ma ukryty REST API.

Jak to odkrytem: otworzytem serwis w przegladarce i wtaczytem DevTools -> zaktadka Network.
Przetadowatem strone i obserwowatem jakie requesty wysyta przeglgdarka. Miedzy requestami do
statycznych plikow pojawity sie wywotania do endpointu:
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https://admin.metalapi.co.pl/numitracker/api/vl/products

Endpoint zwraca JSON z petnym katalogiem produktow wraz z cenami. Bez klucza API, bez
autoryzacji — dostepny przez zwykte GET.

To dane ktérych nie ma nikt kto nie poszuka. Dla scrapera to idealne Zzrédto — ustrukturyzowane,
szybkie, niezawodne.

Uwaga: odkrycie ukrytego API to technika, nie hack. Przegladarka robi te requesty za Ciebie
kazdego dnia — Ty tylko patrzysz co ona robi i powtarzasz to w kodzie.

Problem dopasowania: fuzzy matching

Produkty na cashify.gold i w NumiTracker nazywaja sie inaczej.

cashify.gold: ,,Krugerrand 1 oz Ztoto 2024 RPA”
NumiTracker: ,Krugerrand 10z Au RPA 2024”

Dokfadne dopasowanie tekstu nie zadziata. Potrzebny fuzzy matching — algorytm ktéry mierzy
podobienstwo ciggdéw znakdéw i dopasowuje produkty mimo réznic w nazewnictwie.

Dodatkowy problem: wagi utamkowe. Monety sprzedawane sg w wagach 1/10, 1/4, 1/2, 1 oz.
Algorytm musi traktowaé ,1/10” i ,,1/4” jako r6zne tokeny — nie jako utamki matematyczne.

# Zte — Python interpretuje 1/10 jako ©.1 i 1/4 jako 0.25

# Oba stajg sie podobne numerycznie

# Dobre — traktuj utamki jak stringi
def normalize_fraction(text):

return re.sub(r'(\d+)/(\d+)', r'\1_\2', text)
# "1/10" —> "1_1@", "1/4" —> "1_4" — rdzne tokeny

Architektura

Scraper WooCommerce (Playwright)
cashify.gold — pobiera katalog z cenami
N2
NumiTracker API (HTTP GET)
admin.metalapi.co.pl — pobiera ceny rynkowe
2
Fuzzy Matching
dopasowanie produktdéw miedzy Zrddiami
2

Obliczenie marz
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cena sprzedazy — cena rynkowa = marza
2
Google Sheets (Panel + Archiwum)
zapis wynikow, historia
N2
Telegram Bot
raport cykliczny + alert gdy marza < prog + komendy na zadanie

Paginacja WooCommerce:

WooCommerce domyslinie zwraca produkty stronami (np. 20 per strona). Wersja z sesji Gemini
pobierata tylko pierwszg strone — brakto czesci katalogu.

Poprawka: petla pobierajaca kolejne strony dopoki APl zwraca produkty:

page = 1

all_products [1]

while True:
response = requests.get(f"{url}?per_page=100&page={page}")
products = response.json()
if not products:
break
all_products.extend(products)

page += 1

Ekstrakcja ceny po rabacie:

WooCommerce zwraca kilka cen per produkt — regularna, promocyjna, po rabacie. Scraper
zawsze bierze ostatnig aktualng cene z bloku, nie pierwsza.

Schemat przeptywu

+ Monitor uruchamia cykl co 30 minut (ceny skupu — osobny cron co 5 minut)
« Playwright otwiera cashify.gold, pobiera katalog (wszystkie strony)

« HTTP GET do NumiTracker API, pobiera ceny rynkowe

+ Fuzzy matching: dopasowanie produktow miedzy zrddtami

+ Obliczenie marzy per produkt

+ Zapis do Google Sheets (Panel: aktualne, Archiwum: historia)

« Telegram: raport z tabelg marz

« Jedli marza < prdég -> dodatkowy alert

Od MVP do produkcji — co dotozyto zycie

Pierwsza wersja to byt prosty monitor marz. Produkcja wymusita kilka rozszerzen, ktére warto

27



Automatyzacja biznesu z Al: 15 narzedzi, 15 case studies

znac¢, bo powtarzaja sie w kazdym projekcie scrapujacym:

Cloudflare zamiast Playwright. Sklep chronit czes¢ katalogu Cloudflare. Ciezka przegladarka
Playwright okazata sie zbedna — wystarczyta biblioteka curl-cffi, ktéra podszywa sie pod
odcisk palca prawdziwej przegladarki (Chrome). Lzej, szybciej, stabilniej. Osobny cron od$wieza
ceny skupu co 5 minut, uderzajac w wewnetrzny endpoint sklepu tg sama technikg (zwykty curl
dostawat 403).

Dopasowanie produktow przez Al. Fuzzy matching po nazwach mylit sie na nietypowych
tytutach. Doszto wsparcie modelu Claude Haiku: dostaje liste tytutéw i wybiera wtasciwy produkt
— plus ,sanity-check” wagi, zeby nie dopasowac sztabki 1 g do uncjowej (kiedy$ dawato
absurdalne -88% marzy).

Panel w arkuszu — 12 kolumn. Zamiast surowej tabeli: cena Cashify, cena rynkowa, marza w
procentach, gtebokos¢ rynku (ile ofert), czas ostatniej aktualizacji w czasie polskim. Kolory
odwrécone i przemianowane na ,konkurencyjnos$¢”: czerwony = jesteSmy drozsi od rynku, zielony
= najbardziej konkurencyjni.

Komenda /spot — ceny kruszcow na zywo. Bot na zadanie podaje aktualne ceny ztota, srebra,
platyny i palladu, taczac dwa Zrodta (NBP dla ztota, Yahoo Finance dla reszty) z kursem USD/PLN i
stopka zrodet.

ZGLOSZENIA z klasyfikacja Al. Zespot zgtasza btedy i sugestie przez bota. Kazde zgtoszenie
Claude Haiku klasyfikuje: kategoria, priorytet, status — i lgduje w osobnej zaktadce arkusza z
dziennym raportem posortowanym po pilnosci.

Wynik

System dziata na produkcji na VPS w Dockerze. Raport konkurencyjnosci co 30 minut, ceny skupu
co 5 minut, komendy na zgdanie (/spot, /panel, /top5, /skup).

Przed: brak regularnego monitorowania, decyzje cenowe oparte na intuicji albo raz dziennie
recznym sprawdzeniu.

Po: zespdt sklepu widzi w arkuszu i na Telegramie, gdzie jestesmy drozsi od rynku, bez jedne;
recznej czynnosci — plus kanat zgtoszen, ktory sam sie porzadkuije.

Co bym zrobit inaczej

Pilnowatbym jednej rzeczy od poczatku: filtra kraju przy cenach rynkowych. Zewnetrzne API
domysinie zwracato tez zagranicznych dealeréw z nizszymi cenami niz te widoczne na polskiej
stronie — przez chwile raporty pokazywaty marze liczone wzgledem ztych odniesien. Lekcja: przy
zewnetrznych zrddtach cen zawsze sprawdz, jakiego rynku dotyczg, zanim zbudujesz na nich
alerty.

28



Automatyzacja biznesu z Al: 15 narzedzi, 15 case studies

Lekcja

Zanim zaczniesz scraper ktory parsuje HTML strony — sprawdz co robi przegladarka. DevTools ->
Network -> przetaduj strone -> szukaj wywotarn do JSON lub API.

Strony internetowe czesto pobierajg dane z wewnetrznych API zanim je wyswietla. Jesli znajdziesz
ten endpoint, masz dostep do ustrukturyzowanych danych bez parsowania HTML.

Oszczedza to dni pracy i daje znacznie bardziej stabilne Zrédto danych — HTML zmienia sie przy
kazdym redesignie, APl zmienia sie rzadziej.

Case Study 6 — Pierwsza aplikacija: LifeSignal
dla seniorow

) . . Brak Alert e-mail
Senior: timer Firebase . . .
potwierdzenia opiekun

Problem: Rodzina nie wie czy senior zyje i ma sie dobrze. Telefon moze by¢ za daleko, senior
moze nie zadzwonié. Brak prostego systemu ,zyje” ktéry dziata bez nauki nowych technologii.

Rozwiazanie: Aplikacja Flutter — senior klika serce raz dziennie. Jesli nie kliknie w ciggu 24/48/72
godzin — rodzina dostaje alert email.

Wynik: Dziatajgca aplikacja iOS/Android. Napisana z Al przez kogos kto nigdy wczesniej nie pisat
kodu aplikacji mobilnej.

Problem

Pomyst przyszedt od kolegi Janka na poczatku 2026 roku. Prosta obserwacja: dzwonimy do
rodzicow i dziadkow zeby upewnic sie ze wszystko dobrze, ale nie robimy tego wystarczajgco
regularnie. A senior ktory ma wypadek w domu moze leze¢ godzinami zanim kto$ zadzwoni.
Istniejace rozwigzania: drogie opaski SOS, skomplikowane systemy telecaringu, czujniki ruchu
wymagajace instalacji. Zadne nie jest proste jak klikniecie przycisku.

Pomyst LifeSignal: senior otwiera aplikacje raz dziennie i klika serce. To jego sygnat ,,zyje”. Jesli nie
kliknie przez zdefiniowany czas — aplikacja wysyta alert do opiekuna.

Zero nauki. Zero subskrypcji. Jedno klikniecie.

Dlaczego to wazny case study
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LifeSignal to pierwszy projekt gdzie pisatem kod od zera.

Woczesniej: Make.com (klocki wizualne), Webflow (drag and drop), skrypty Python do konkretnych
zadan kopiowane i modyfikowane. Nigdy architektury aplikacji mobilnej od poczatku.

Janek wpadt na pomyst. Usiadtem z Claude i zaczagtem pytac. Nie ,,napisz mi aplikacje” —
~wyttumacz mi jak dziata Flutter”, ,co to jest Firebase Firestore”, ,jak zbudowac timer w Dart”.

Kilka tygodni pdzniej mieliSmy dziatajgca aplikacje.

Stack techniczny

Frontend: Flutter/Dart
Flutter to framework Google do budowania aplikacji mobilnych (iOS + Android) z jednej bazy kodu.

Dart to jezyk programowania — mocno typowany, podobny do Javy ale bardziej nowoczesny.

Wybratem Flutter bo:
+ Jedna baza kodu = aplikacja na oba systemy

« Duza spotecznos$¢, duzo materiatow
+ Claude dobrze zna Flutter — odpowiedzi na pytania byly konkretne i dziatajgce

Backend: Firebase

Firebase to platforma Google — baza danych (Firestore), autentykacja, Cloud Functions, hosting.
Bezserwerowa — nie zarzadzam zadnym serwerem, ptace za uzycie.

« Firestore: przechowuje konta uzytkownikdw, dane timerdw, historie kliknieé¢

+ Cloud Functions: logika serwerowa — sprawdza czy senior kliknat, wysyta alerty

+ Brevo: email alertéw (przez Cloud Functions, EU — RODO)

Jak dziata timer

Senior ustawia interwat: 24, 48 lub 72 godziny. Klika serce — timer sie resetuje. Firebase zapisuje
timestamp ostatniego klikniecia.

Cloud Function uruchamiana co godzine sprawdza: czy od ostatniego klikniecia minat
zdefiniowany interwat? Jesli tak — wysyta email ostrzezenia (jeszcze X godzin do alertu) i potem
email alertu (senior nie kliknat, sprawdz czy wszystko dobrze).

Dwa poziomy powiadomien:
+  Warning email: ,,Senior nie kliknagt od X godzin, [Y] godzin do alertu”

« Alert email: ,UWAGA: [Imie seniora] nie potwierdzat obecnosci przez [czas]. Prosimy o
kontakt.”

Naprawione btedy (K1, K2)
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K1 — *_sendAlertEmail()" i *_sendWarningEmail() :
Funkcje emailowe w timer_cubit.dart nie byty wywotane we wtasciwych miejscach. Timer

konczyt sie bez wysytki. Naprawione przez dodanie wywotan we wtasciwych momentach cyklu
zycia timera.

K2 — Baner braku potaczenia:

Aplikacja nie informowata uzytkownika gdy nie ma internetu. Senior klikat serce, myslat ze
wszystko dobrze — a timer nie byt zresetowany bo brak potgczenia. Dodany baner w home_scree
n.dart informujgcy o braku sieci.

K3 — Dostarczanie maili:

Migracja dostawcy maili na Brevo (EU, RODO-compliant). Konfiguracja domain-auth + weryfikacja
nadawcy. Maile przez Firebase Cloud Functions.

Schemat dziatania

Senior: otwiera aplikacje —> klika serce
N2
Flutter: zapisuje timestamp do Firestore
N2
Cloud Function (co godzine):
— pobiera ostatni timestamp z Firestore
— pordwnuje z interwatem
— jes$li przekroczony: Brevo -> email ostrzezenia
— je$li bardzo przekroczony: Brevo —> email alertu
N

Opiekun: dostaje email —> dzwoni do seniora

Co znaczy ,pisanie z Al”

Nie dyktowatem Claude co ma napisac i kopiowatem kod. To nie dziata — kod ktory nie jest
rozumiany nie moze by¢ debugowany ani rozwijany.

Pytatem o koncepty. ,Co to jest stan w Flutter?” ,,Jak dziata BLoC pattern?” ,Dlaczego ten btad
kompilacji?” Claude wyjasniat, pokazywat przyktady, sugerowat jak to zastosowa¢ w moim
konkretnym przypadku.

Pisatem kod sam, Claude weryfikowat i poprawiat. Gdy co$ nie dziatalo — wklejatem btad,
dostawatem diagnoze.

To jak programowanie w parze z kim$ kto zna odpowiedz na kazde pytanie, jest dostepny o kazdej
godzinie i nigdy sie nie denerwuje gdy pytasz po raz trzeci o to samo.
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Wynik
Dziatajgca aplikacja Flutter + Firebase. 47/47 testéw. Build 1.1.3+26 gotowy na TestFlight (z SDK
ptatnosci Adapty i pre-alarmem budzikowym). Maile przez Brevo (EU, RODO).

Czas od pierwszej linii kodu do dziatajgcego prototypu: kilka tygodni.

Koszt infrastruktury Firebase: darmowy plan na start. Brevo free tier wystarczy na beta testy (limit
300 maili/dzien).

Co bym zrobit inaczej

Zaczatbym od backendowego MVP zanim budowatem Ul. Najpierw Cloud Function + email dziata,
potem aplikacja mobilna. Zamiast tego budowatem réownolegle — gdy Ul byt gotowy, backend nie
dziatat i trudno byto oddzieli¢ gdzie jest btad.

Lekcja

Nie potrzebujesz by¢ programistg zeby zbudowac aplikacje mobilng w 2026.
Potrzebujesz umie¢ zadawac precyzyjne pytania, rozumieé co dostates, i nie poddawaé sie gdy
pojawi sie btad ktérego nie rozumiesz.

Al jako partner programistyczny to nie sciggawka. To akcelerator dla kogo$ kto mysli — i bariera
dla kogos kto nie mysli wcale.
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Case Study 7 — Codzienny briefing z RSS,
Claude i Telegram: projekt SIGNAL

Gt Claude Briefing
RSS Zrodta n8n podsumowuje Telegram 7:00

Problem: Za duzo Zrédet informaciji (krypto, ztoto, makro), za mato czasu na ich $ledzenie. Wazne
informacje gubig sie w szumie.

Rozwiazanie: n8n czyta RSS ze skonfigurowanych Zrédet, Claude analizuje i wycigga to co
istotne, gotowy briefing leci na Telegram o 7:00.

Wynik: Codziennie o poranku — pie¢ punktéw z tego co wazne. Zero przegladania portali.

Problem

Pracuje w branzy krypto i $ledze rynki ztota i srebra. Powinienem wiedzieé co sie dzieje — nowe
regulacje, ruchy cenowe, wazne wydarzenia makroekonomiczne.

Problem: Zzrédet jest kilkanascie. Kazde trzeba odwiedzi¢ osobno. Wiekszo$¢ tresci to clickbait,
powtorki i szum. Wyodrebnienie naprawde waznych informacji zajmuje pét godziny — codziennie.

Pét godziny rano ktére mogtoby by¢ na cos innego.

Rozwigzanie

n8n jako orkiestrator:

n8n (self-hosted na VPS) ma wbudowany wezet RSS Read. Podpinam do niego kilkanascie
kanatéw RSS: portale kryptowalutowe, agregatory cen ztota, serwisy makroekonomiczne, polskie
portale finansowe.

n8n uruchamia flow przez cron o 6:30. Zbiera wszystkie artykuty z ostatnich 24 godzin.

Claude jako filtr i analityk:

Zebrane artykuty (tytuty + leady) trafiajg do Claude Sonnet z promptem:

Jestes$ analitykiem rynkdéw krypto i metali szlachetnych.

Z ponizszych artykutdw wybierz 5 najwazniejszych dla kogo$ kto:
— handluje BTC, ETH, ziotem i srebrem

— $ledzi regulacje krypto w Polsce i UE

— interesuje sie makroekonomig (stopy procentowe, inflacja, USD)
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Dla kazdego: jednozdaniowe podsumowanie + dlaczego wazne.

Format: lista punktowana, bez bullshitu.

Claude nie streszcza wszystkiego — selekcjonuje to co naprawde istotne dla konkretnego profilu
czytelnika.

Telegram jako dostarczanie:
Gotowy briefing leci przez n8n Telegram node na wybrany kanat lub czat o 7:00.

Format ktory dziata:

Briefing [datal

- BTC przekroczytr kluczowy opdr — Fed sygnalizuje pauze w podwyzkach stdép
— Z%oto utrzymuje sie przy oporze — dane z rynku futures wskazujg na presje wzrostowa

— [3 kolejne punkty]

Generowano: 6:52 | Zrédta: [listal

Dlaczego n8n a nie Make

Make ma modut RSS, ale przy kilkunastu zrédtach + wywotaniu Claude APl + Telegram — liczba
operaciji rosnie szybko i robi sie drogie przy codziennym uruchamianiu.

n8n self-hosted: zero kosztéw per operacja, petna kontrola, tatwe modyfikowanie flow bez limitéw
planu.

Jedyny koszt: Claude API (Sonnet) per wywotanie — przy ~10 000 tokendw dziennie to kilkanascie
groszy.

Schemat przeptywu

Cron 6:30 —> n8n start

2
RSS Read x N zrddet (rdéwnolegle)
2
Merge — zebranie wszystkich artykutoéw
2
Filtr — tylko artykuty z ostatnich 24h
N
Claude Sonnet API — selekcja 5 najwazniejszych
N

Format wiadomos$ci Telegram
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N2
Telegram Send — 7:00

Personalizacja

Briefing jest skrojony pod konkretny profil — nie generyczny ,top 5 krypto news”.

Twaj profil determinuje co Claude uzna za wazne. PM kantoru krypto z pozycjami na ztocie i BTC
dostaje inny briefing niz startup founder $ledzacy Al.

Zmiana profilu = zmiana jednego promptu w n8n. Nowa osoba, nowa perspektywa.

Wynik

Workflow gotowy (signal_workflow. json), do wdrozenia na VPS.
Czas na poranny przeglad informaciji: z ~30 minut do ~2 minut (czas czytania briefingu).

Jakosé: nie wszystkie wazne newsy zostajg ztapane — Claude nie ma dostepu do wszystkiego co
publikowane. Ale 80% waznych rzeczy trafia. Na codzienng orientacje wystarczy.

Co bym zrobit inaczej

Dodatbym mechanizm uczenia sie — gdy klikam w link z briefingu, system wie ze to byt trafiony
news. Gdy ignoruje — sygnat ze to nie byt wazny. Po tygodniu prompt jest lepiej skalibrowany pod
moje zainteresowania.

To nie jest trudne do zbudowania — Google Sheets log kliknieé¢ + cotygodniowy prompt update.

Lekcja

Personalizacja informaciji to jeden z najsilniejszych use case'éw dla Al. Nie ,,napisz mi artykut” — ,,z
tych trzydziestu artykutéw wybierz pie¢ waznych dla mnie konkretnie”.

Al jako filtr jest czesto bardziej warto$ciowy niz Al jako generator. Mamy za duzo informacji, nie za
mato.
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Case Study 8 — Wizytowka do bazy kontaktow
w 30 sekund: CardFlow Al

Zdjecie Claude Vision . .
wizytéwki OCR Google Sheets H Mail powitalny

Problem: Stosy wizytéwek po wydarzeniach networkingowych. Przepisywanie danych recznie,
brak follow-up, kontakty ktére przepadaja.

Rozwiazanie: Zdjecie wizytoéwki -> Claude Vision OCR -> kontakt w Google Sheets ->
automatyczny powitalny email.

Wynik: Zero recznego przepisywania. Kontakt w bazie i follow-up wystany zanim wyjdziesz z
parkingu.

Problem

Networking to inwestycja. Dostajesz wizytéwke, Sciskasz dfon, obiecujesz sie odezwac. Wracasz
do biura z pietnastoma wizytéwkami w kieszeni i stosem biezacych zadan.

Tydzien pozniej wizytowki sg gdzies na biurku. Follow-up nie poszedt. Kontakt przepadt.

Reczne przepisywanie wizytowki do CRM lub arkusza to 2-3 minuty per kontakt. Pietnascie
wizytéwek = 30-45 minut. Tej pracy najczesciej nie ma kiedy zrobi¢ — wiec nie jest robiona.

Rozwiazanie: trzy warianty

Projekt ma trzy warianty implementacji w kolejnosci rosnacej ztozonosci. Zaczynam od
najprostszego.

Wariant C — Make.com MVP (rekomendowany start)

Czas budowania: 4-6 godzin. Zero VPS, zero kodu.

Flow:
«  Wyslij email ze zdjeciem wizytowki na dedykowany adres (np. cards@cashify.eu)

+ Make: Email Watch -> gdy nowy email z zatacznikiem zdjecia

+ Make: HTTP request do Claude API z obrazem (Vision) + prompt ekstrakcji

+ Claude zwraca JSON: imie, nazwisko, firma, stanowisko, email, telefon, strona
+ Make: Google Sheets Add Row — nowy kontakt w bazie

+ Make: Gmail Send — email powitalny do kontaktu

Konfigurowalny per workspace: inne konto email, inny arkusz, inna tres¢ maila. Kazdy dziat Cashify
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moze mie¢ swoj kanat wizytowek.

Wariant A — Telegram Bot

Zdjecie wystane do bota Telegram -> Claude Vision OCR -> Sheets + Brevo.
Wygodniejszy niz email — Telegram jest zawsze pod rekg. Bot odpowiada podglgdem
wyciggnietych danych przed zapisem (potwierdzenie ze OCR zadziatat poprawnie).
Wariant B — Flutter App

Dedykowana aplikacja mobilna: aparat -> rozpoznanie -> baza kontaktéw + email. Najlepsza UX,
najdtuzszy czas budowania. Do zbudowania po walidacji rynku przez wariant C lub A.

Kluczowy element — Claude Vision do OCR

Klasyczne OCR (Tesseract, Google Vision) dobrze radzi sobie z drukowanym tekstem w
standardowym uktadzie. Wizytowki bywajg kreatywne — tekst pod katem, grafiki w tle, kilka
jezykow, reczne dopiski.

Claude Vision rozumie kontekst. Wie ze ,,CEO” to stanowisko a nie imie, nawet jesli jest napisane
wiekszg czcionka. Radzi sobie z czesciowo zastonietym tekstem, niestandardowymi uktadami,
polskimi znakami.

Prompt ktéry dziata:

Z zataczonego zdjecia wizytdowki wyciggnij dane kontaktowe.
Zwré¢ JSON z polami: first_name, last_name, company, title, email, phone, website.
Jedli pole nie istnieje na wizytdwce — null.

Nie zgaduj danych ktdérych nie ma na zdjeciu.

JSON jest czysty i bezposrednio zapisywalny do Sheets lub CRM.

Email powitalny — automatyczny ale nieautomatyczny

Kluczowa decyzja projektowa: czy email powitalny wysyta¢ automatycznie czy pokazywaé podglad
do zatwierdzenia?

Automatyczny: szybciej, zero uwagi wymaganej, ryzyko ze wyslesz komus kiepski email gdy OCR
sie pomyli.

Z podgladem: sekunde uwagi, petna kontrola, naturalny moment do personalizaciji (,,super
rozmawiac o X”).

Rekomendacja dla Wariantu C (Make): automatyczny z prostym szablonem. Dla Wariantu A
(Telegram bot): podglad przed wystaniem — Telegram to interfejs gdzie naturalnie klikasz
zatwierdzenie.

37



Automatyzacja biznesu z Al: 15 narzedzi, 15 case studies

Schemat przeptywu (Wariant C)

Telefon: zrdéb zdjecie wizytdwki
N
Email ze zdjeciem —> cards@cashify.eu
N
Make: Email Watch (trigger)
N
Make: HTTP —> Claude Vision API
prompt: wyciagnij dane kontaktowe, zwrdé JSON
2
Make: Parse JSON response
2
Make: Google Sheets —-> Add Row
(imie, nazwisko, firma, email, telefon, data, Zrddito)
2
Make: Gmail —> Send Email

"Mito byto pozna¢, [imiel. Chetnie porozmawiam o [temat]."

Potencjat biznesowy

CardFlow jako produkt SaaS: 49-99 zt/mc per workspace.

Target: handlowcy, networkingowcy, wiasciciele firm ktdrzy aktywnie chodzg na eventy. W Polsce
kilka tysiecy takich osdb — wystarczy na rentowny mikro-SaaS.

Cashify: gotowy klient wewnetrzny. Kazdy handlowiec i PM ma problem z wizytéwkami.

Zasada: nie buduj platformy zanim masz trzech ptacacych klientéw. Najpierw wariant C w Make,
sprzedaj recznie, potem automatyzuj sprzedaz i onboarding.

Co bym zrobit inaczej

Zaczatbym sprzedawaé zanim skonczytem budowacé. Wariant C mozna zbudowa¢ w jeden dzien
— zamiast planowaé warianty A i B przez tygodnie, lepiej wdrozy¢ C dla jednego klienta i zobaczy¢
czy chce ptacié.

Walidacja rynku wazniejsza niz perfekcja produktu.

Lekcja

Claude Vision to nie tylko rozpoznawanie tekstu. To rozumienie kontekstu wizualnego — co jest
wazne, co jest dekoracja, jaka struktura ma sens.
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Jesli masz zadanie ktére wymaga patrzenia na zdjecie i wyciggania danych — zanim budujesz
specjalizowane ML — sprawdz czy Claude Vision nie robi tego wystarczajgco dobrze. Czesto robi.

Case Study 9 — Detektyw w DevTools: jak
znalez¢ API ktorego oficjalnie nie ma

DevTools Podejrzany Reverse Dostep do
Network request engineering danych

Problem: Strona internetowa ma dane ktére chce — ale nie ma publicznego API i scraping HTML
jest kruchy.

Rozwiazanie: DevTools Network tab, obserwacja requestdw przegladarki, znalezienie ukrytego
REST API.

Wynik: Dostep do ustrukturyzowanych danych bez parsowania HTML. Szybszy, stabilniejszy,
prostszy kod.

Skad pomyst

Przy budowaniu Cashify Gold Analityk potrzebowatem cen rynkowych monet z serwisu
NumiTracker.
NumiTracker nie ma publicznego API. Dokumentacja: nie istnieje. Support: brak odpowiedzi.
Opcje:

+ Scraping HTML — parsuj strukture strony, wyciagaj dane z divow i tabel

* Reczne przepisywanie — wykluczone

« Znalez¢ jak strona sama pobiera swoje dane

Wybratem opcje 3. Zajeto 15 minut.

Jak dziata kazda nowoczesna strona internetowa

Strona internetowa to nie jednolity dokument. To aplikacja ktéra:
+ kaduje szkielet HTML (pusty lub z podstawowa strukturg)

+  Wykonuje JavaScript

« JavaScript wysyta requesty do API po dane

« Dane wracajg jako JSON

+ JavaScript wstawia dane do DOM (tego co widzisz)
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Gdy otwierasz strone z cenami — ceny nie sg ,w HTML”. Sg pobierane przez JavaScript z API.
Widoczne w przegladarce, niewidoczne w zrddle strony.

Ale wszystkie requesty ktore robi JavaScript sa rejestrowane w DevTools.

Technika krok po kroku

Krok 1: Otworz DevTools

Chrome/Firefox: F12 lub prawy klik -> Zbada,j.
PrzejdZ na zaktadke Network.

Krok 2: Odswiez strone

Odswiez strone z otwartymi DevTools. Network rejestruje KAZDY request ktdry strona wysyta —
pliki JS, CSS, obrazki, i co nas interesuje: wywotania API.

Krok 3: Filtruj po typie
W filtrze Network wybierz XHR lub Fetch — to requesty do API, nie pliki statyczne.
Krok 4: Szukaj JSON

Klikaj po kolei requesty. W zaktadce Response szukaj odpowiedzi w formacie JSON — listy
obiektéw z polami takimi jak name, price, id. Gdy znajdziesz — to Twoje API.

Krok 5: Skopiuj URL

Prawy klik na request -> Copy -> Copy link address. Wklej do nowej zaktadki przegladarki. Jesli
widzisz JSON — masz endpoint.

Krok 6: Sprawdz headers

Czasem endpoint wymaga nagtéwkdw autoryzacyjnych (tokeny, klucze API). Sprawdz zaktadke
Headers w DevTools — czy request wysytany przez strone zawiera Authorization lub inne
specjalne nagtéwki. Jesli tak — musisz je odtworzy¢ w swoim kodzie.

NumiTracker: brak autoryzacji. Endpoint dostepny bez zadnych nagtéwkéw. Idealny przypadek.

Kod w Pythonie

import requests
url = "https://admin.metalapi.co.pl/numitracker/api/vl/products"

response = requests.get(url)

products = response.json()

for product in products:

print(f"{productl'name'1}: {productl['price']l} PLN")

Szes¢ linii. Zamiast setek linii parsowania HTML.
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Kiedy ta technika dziata i kiedy nie

Dziata gdy:
+ Strona taduje dane dynamicznie przez JavaScript (99% nowoczesnych stron)

« APl nie wymaga autoryzacji lub wymaga tokenu ktéry mozesz wyciggna¢ z requestu
« Endpoint jest stabilny (nie zmienia sie przy kazdym deployu)
Nie dziata gdy:
+ Strona renderuje dane server-side (stary HTML, bez JS) — tu parsuj HTML
+ APl wymaga autoryzacji ktérej nie mozesz odtworzy¢ (OAuth z refresh tokenami, certyfikaty)
+ Cloudflare lub inna ochrona blokuje requesty z datacenter IP

Kwestia etyczna i prawna

Korzystasz z API ktore istnieje na serwerze wiasciciela strony, ale nie jest publiczne. To szara
strefa — nie wtamanie, ale tez nie oficjalny dostep.

Zasady ktérych sie trzymam:
« Nie przeciazaj serwera (rate limiting — przerwy miedzy requestami)

« Uzywaj danych do wtasnych potrzeb, nie do konkurencyjnego produktu
« Jesdli wiasciciel serwisu wyraZnie zabrania — nie réb tego (sprawdz ToS i robots.txt)
* Nie odsprzedawaj danych

W przypadku NumiTracker: uzywam danych do wewnetrznych raportéw Cashify. Bez rate limitingu
na ich stronie, bez zakazu w ToS.

Inne miejsca gdzie ta technika jest uzyteczna

+ Aplikacje mobilne: DevTools w Chrome nie pokazuje ruchu aplikacji mobilnych, ale Charles
Proxy lub mitmproxy tak

+  Webowe panele bez API: systemy wewnetrzne firm czesto maja nieudokumentowane
endpointy

« Agregatory cen: poréwnywarki cenowe, gietdy — wszystkie pobierajg dane z API

Kazda strona ktéra pokazuje Ci dane musi je skads$ pobrac. Twoje zadanie: znalez¢ skad.

Lekcja

Zanim zaczniesz parsowaé¢ HTML — otworz DevTools. Pieé minut obserwaciji moze zaoszczedzié¢
dni pracy przy scraping HTML ktéry peka przy kazdej zmianie layoutu.

Mysl jak przegladarka, nie jak uzytkownik.
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Case Study 10 — Bot ktory nie Spi: deploy na
VPS z Dockerem

Kod lokalnie Dockerfile scp na VPS docker run +
watchdog

Problem: Bot dziata lokalnie na laptopie. Wytgczasz komputer — bot pada. Chcesz zeby dziatat
24/7 bez Twojej interwenciji.

Rozwiazanie: VPS za ~60 zt miesiecznie + Docker + docker-compose. Raz ustawiony, dziata sam.
Wynik: Wszystkie boty i automatyzacje ktére wymagajg ciggtosci dziatajg na VPS. Laptop
wytgczony — system dziata.

Problem

Pierwszy Wysprzatani scraper uruchomitem lokalnie na MacBooku. Dziatat. Zbierat posty,
klasyfikowat, wysytat na Telegram.

Problem ujawnit sie w nocy. Zamknatem laptop — scraper padt. Posty z grup nocnych przepadty.
Rano musiatem uruchamiaé recznie.

Kazda automatyzacja ktéra ma dziata¢ ,zawsze” potrzebuje Srodowiska ktore dziata zawsze.
Laptop nie jest tym srodowiskiem.

VPS (Virtual Private Server) to.

Co to jest VPS

Wynajmujesz kawatek serwera w centrum danych. Dostajesz: dedykowany CPU, RAM, dysk, staty
IP, system operacyjny (Linux). Serwer dziata 24/7, nawet gdy Twéj komputer jest wytgczony.

Méj VPS: OVH, Ubuntu 22.04, 4 GB RAM, 2 vCPU, 60-80 zt miesiecznie. Wystarcza na kilka
konteneréw Docker dziatajgcych réwnolegle.

SSH: tacze sie przez terminal na MacBooku — ssh ubuntu@TWOJ_VPS_IP. Petna kontrola nad
serwerem z dowolnego miejsca.

Co to jest Docker

Docker to technologia konteneryzacji. Kontener to izolowane $rodowisko z wszystkim czego
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potrzebuje Twoja aplikacja: systemem operacyjnym, bibliotekami Python, zmiennymi
Srodowiskowymi.
Dlaczego kontenery zamiast instalowania bezpos$rednio na VPS:
+ lIzolacja — bot A nie zaktéca bota B, nawet jesli uzywajg roznych wersji Pythona
« Przenosnos¢ — ten sam kontener dziata lokalnie i na VPS bez zmian
+ katwy restart — docker restart moj-bot zamiast debugowania procesu
+ katwy deploy — docker pull + docker-compose up = nowa wersja w 30 sekund

Minimalna struktura projektu

projekt/
Dockerfile # jak zbudowal kontener

docker—compose.yml # jak uruchomid

main.py # Twdj kod

requirements.txt # biblioteki Python

.env # sekrety (nie commituj!)
Dockerfile:

FROM python:3.11-slim

WORKDIR /app

COPY requirements.txt

RUN pip install —-r requirements.txt
COPY .

CMD ["python", "main.py"]

docker-compose.ymil:

version: '3.8'
services:
bot:
build:
restart: always
env_file: .env
volumes:

- ./logs:/app/logs

restart: always — jesli kontener padnie (btad, restart VPS), Docker uruchamia go
automatycznie.
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Deploy krok po kroku

Na laptopie:

# Zbuduj 1 przetestuj lokalnie

docker-compose up ——build

# Skopiuj pliki na VPS (bez sekretdw w git)
scp .env ubuntu@TWOJ_VPS_IP:/home/ubuntu/projekt/

Na VPS (przez SSH):

# Sklonuj repo lub skopiuj pliki
git clone [REPO_URL] && cd projekt

# Lub scp jedli bez git

# Uruchom w tle

docker-compose up —-d ——build

# SprawdZ czy dziata
docker—-compose ps

docker—-compose logs —f

Od tego momentu bot dziata. Mozesz wylogowac sie z SSH — kontener dziata dalej.

Watchdog — monitoring kontenerow

Kontener moze pasé¢ z powoddw zewnetrznych — OOM (brak pamieci), btad sieci, timeout. restar
t: always restartuje go automatycznie, ale nie informuje Cie o problemie.

W Wysprzatani zbudowatem watchdog. py uruchamiany przez cron co 20 minut na hoscie VPS
(poza kontenerami):

import subprocess

import requests
containers = ['wysprzatani-scraper', 'wysprzatani-handler']

for container in containers:
result = subprocess.run(
['docker', 'inspect', '——format', '{{.State.Status}}', container],
capture_output=True, text=True
)

status = result.stdout.strip()
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if status != 'running':
# Restart kontenera
subprocess.run(['docker', 'restart', containerl])
# Alert Telegram

send_telegram_alert(f"(!) {container} byt {status} — zrestartowano")

Cron na hoscie (nie w kontenerze):

# crontab -e

*/20 * * % * python3 /home/ubuntu/watchdog.py

Sekrety i bezpieczenstwo

Nigdy nie commituj sekretow do git. Klucze API, tokeny Telegram, hasta do baz danych —
wszystko w .env.

.gitignore:
.env

credentials.json

*. key

Na VPS: plik . env kopiowany przez scp, nie przez git. Kazdy serwer ma wtasny .env.

Dostep SSH: wytacz logowanie hastem, uzywaj tylko kluczy SSH.

# Na VPS, w /etc/ssh/sshd_config:
PasswordAuthentication no

PubkeyAuthentication yes

Koszty

VPS OVH (4GB RAM) ~60-80 zt/mc
Domena (opcjonalna) ~50 zt/rok
Cloudflare (DNS + SSL) 0zt

Razem ~60-80 zt/mc

Za te cene mozesz uruchomic kilkanascie kontenerow — skraperéw, botow, API, serwiséw.
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Co bym zrobit inaczej

Dodatbym logi do zewnetrznego systemu od poczatku. Teraz logi sg w plikach na VPS — gdy chce
sprawdzié co sie dziato tydzien temu, loguje sie przez SSH i grep. Prymitywne.

Lepsza opcja: logi do Google Sheets lub Logtail — przegladalne z przegladarki, bez SSH.

Lekcja

VPS + Docker to fundament kazdej powaznej automatyzacji. Nie ,programistyczna” decyzja —
operacyijna.

Jesli Twoja automatyzacja ma dziataé gdy $pisz, gdy jestes na urlopie, gdy laptop jest wytgczony
— potrzebujesz VPS. Koszt: kawa dziennie. Warto$¢: spokdj ze system dziata.

Case Study 11 — Ksiegowa, ktora nie przepisuje
faktur: Faktury Auto

OCR Al (Vertex Arkusz FAKTURY KARTA koszty/pr
UE) zychody

Problem: Kazda faktura kosztowa i przychodowa pieciu spétek musi trafi¢c do arkusza
ksiegowego. Recznie: otworz PDF, przepisz NIP, numer, daty, kwoty, przypisz kategorie. Dziesigtki
pozycji miesiecznie, mnéstwo bteddw.

Rozwiazanie: Bot OCR — zdjecie/PDF/e-mail faktury -> Claude Vision wyciaga wszystkie pola ->
wpis do Google Sheets gotowy do akceptacji. Dwa tory: koszty i przychody. Na koncu dashboard
liczy rentownos¢ kazdej spétki.

Wynik: Koniec recznego przepisywania. Ksiegowa tylko sprawdza i akceptuje jednym kliknieciem.
Test na zywo: OCR sam rozréznit, kto wystawit fakture, a kto za nig ptaci.

Problem

Cashify to grupa pieciu spétek (Interior Capital, Mennica Cashify, Cashify Estate, Keszus$, Wymien
Bitcoina). Kazda generuje faktury kosztowe (co kupujemy) i przychodowe (co sprzedajemy).
Wszystko musi wyladowac w arkuszu ksiegowym z poprawna kategorig, spotka i kwotami.

Przed automatyzacjg wygladato to tak: ktos otwierat PDF albo zdjecie faktury, przepisywat recznie
nazwe kontrahenta, NIP, numer dokumentu, date wystawienia, termin ptatnosci, kwoty
netto/VAT/brutto, dobierat kategorie ze stownika i wklejat wiersz do tabeli.
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Przy kilkudziesieciu fakturach miesiecznie to godziny mozolnej, bezmysinej pracy. A kazde reczne
przepisanie to okazja do literéwki w NIP-ie albo pomyiki o przecinek w kwocie.

To klasyczne zadanie pod automatyzacje: duzo powtarzalnosci, zero kreatywnosci, wysoki koszt
btedu.

Rozwiagzanie

System ma trzy kanaty wejscia i dwa tory przetwarzania.
Trzy kanaty — wrzu¢ fakture jak Ci wygodnie:

« Telegram — wyslij zdjecie lub PDF do bota

+ Google Drive — wrzu¢ plik do folderu INBOX

« E-mail — przeslij na dedykowany adres (filtr Gmail -> Apps Script -> folder INBOX)
Serce systemu — Gemini Vision OCR (Vertex Al, region UE):

Kazdy plik trafia do Gemini 2.5 Flash przez Vertex Al — serwery w Europie (Frankfurt), dane nie
opuszczajg UE. Prompt kaze zwrécié czysty JSON:

"czy_faktura": true/false,

"sprzedawca": "...", "nip": "...", "nr_faktury": "...",
"data_wystawienia": "RRRR-MM-DD", "termin_platnosci": "...",
"netto": 0.0, "vat": 0.0, "brutto": 0.0, "waluta": "PLN",
"kategoria": "...", "podkategoria": "...", "opis": "..."

Model czyta zdjecie tak, jak cztowiek — nie obchodzi go, ze kazdy dostawca ma inny ukfad
faktury. To przewaga Al nad starym podejsciem z szablonami i wyrazeniami regularnymi: nie trzeba
pisac¢ osobnej reguty na kazdego kontrahenta.

Prompt zawiera tez instrukcje minimalizacji danych: model ma wyciggaé tylko pola potrzebne do
ksiegowania. Numer konta bankowego (IBAN) jest jawnie wykluczony — niepotrzebny do wpisania
kosztu, wiec nie ma sensu go przetwarzac i przechowywac.

Madry filtr i deduplikacja:
Najpierw pytanie czy_faktura? — jesli kto$ wrzuci raport albo wniosek urlopowy zamiast faktury,

system to pomija (bez Smieciowego wpisu). Potem dedup po parze NIP + numer faktury — ta
sama faktura wrzucona dwa razy nie zdubluje sie w arkuszu.

Cztowiek w petli — KARTA akceptaciji:

Bot nigdy nie ksieguje ,na slepo”. Wpisuje fakture ze statusem ,,do akceptacji”. Ksiegowa otwiera
zaktadke KARTA, wybiera numer faktury, widzi wszystkie pola w czytelnym uktadzie pionowym,
poprawia ewentualne btedy OCR i klika jeden checkbox — ,,ZAAKCEPTUJ”. Wiersz robi sie zielony
i znika z kolejki.

To kluczowa zasada przy finansach: Al przygotowuje, cztowiek zatwierdza.
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Dwa tory: koszty i przychody

Faktura kosztowa i przychodowa to dwie rézne historie, wiec system traktuje je osobno.

Tor kosztow — faktury, ktére kto$ nam wystawit. Interesuje nas sprzedawca, kategoria kosztu, do
ktorej spétki nalezy.

Tor przychodéw — faktury, ktére MY wystawiliémy klientowi. Tu uwaga: model musi wyciaggnaé n
abywce (kto pfaci), a nie sprzedawce (czyli nas). To byto gtdéwne ryzyko przy prompcie
przychodowym.

Test na zywo rozwiat watpliwosci. WygenerowaliSmy przyktadowa fakture sprzedazowa:
sprzedawca ,,Mennica Cashify”, nabywca ,Ztoty Inwestor”, kwoty 24 390,24 / 5 609,76 / 30 000 zt.
OCR wpisat poprawnie nabywce jako ptatnika (nie pomylit go z nasza spétka), rozpoznat spotke
wystawiajgcg i trafnie dobrat zrodto przychodu. Petny przeptyw — od pliku do gotowego wiersza —
zajat kilkadziesigt sekund.

Architektura wielo-plikowa

Zamiast jednego molocha — trzy osobne arkusze Google Sheets:

Faktury Auto koszty (tabela + kolejka + KARTA + stownik kategorii)
Przychody Auto przychody (osobny tor, osobna KARTA)
Dashboard Finansowy rentownos¢ 5 spoétek przez IMPORTRANGE (koszty + przychody)

Rozdzielenie ma sens praktyczny: tor przychoddw jest catkowicie odizolowany od dziatajgcych
kosztdw, wiec nowe funkcje mozna wdrazac bez ryzyka, ze cos zepsuje sprawdzony przeptyw
kosztéw. A na koncu dashboard sumuje jedno i drugie i pokazuje dochdd oraz marze kazdej
spotki.

RODO jako wymaganie projektowe, nie formalnos¢

Faktury zawierajg dane osobowe — imie, nazwisko, adres, NIP osdb fizycznych prowadzacych
dziatalnos¢ (JDG). Kantor krypto to firma regulowana, wiec podej$cie do prywatnosci musiato byc¢
przemyslane.

Dwie decyzje, ktdre zrobity roznice:

Po pierwsze — dane zostaja w UE. OCR dziata przez Vertex Al Google z wymuszonym regionem
europe-west3 (Frankfurt). Tres¢ faktur trafia na serwery europejskie, nie do USA. To konkretna
réznica prawna: Google podpisuje z firmami umowe powierzenia pod prawo UE (CDPA), a region
UE gwarantuje, ze dane nie wyjadg za granice EOG — nawet tranzytem.

Po drugie — minimalizacja od poczatku. Numer konta bankowego (IBAN) widoczny na fakturze
nie jest potrzebny do ksiegowania. Zamiast zbiera¢ go ,na wszelki wypadek”, model dostat jawng
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instrukcje: IBAN pomin. Nawet gdyby model go wyciagnat, kod usuwa go z wyniku OCR zanim
cokolwiek trafi do arkusza.

Efekt: w Sheets laduje tylko to, co rzeczywiscie potrzebne. Mniej danych = mniejsze ryzyko
naruszenia, mniej do chronienia.

Element, ktory zaskakuje — autoryzacja bez klucza

Standardowo bot fgczy sie z Google przez Service Account (konto-robot z wtasnym kluczem). Tyle
ze polityka organizacji Workspace blokowata tworzenie kluczy Service Account ze wzgledow
bezpieczenstwa.

Rozwigzanie: OAuth 2.0 w trybie uzytkownika. Bot dziata ,,jako Hubert” — ma dostep do tych
samych plikow co wtasciciel konta, bez generowania osobnego klucza. Token odswiezajgcy
trzymany jest poza repozytorium, a ekran zgody ustawiony na ,Wewnetrzny”, zeby token nie
wygasat.

Lekcja na przysztosé: gdy polityka firmy blokuje jedng droge uwierzytelnienia, prawie zawsze jest
druga — trzeba jg znadé.

System, ktory sie uczy

Bot ma prosta pamie¢ kategorii per kontrahent. Jesli dany NIP byt juz raz zaksiegowany i
zweryfikowany przez ksiegowg, przy kolejnej fakturze od tego samego dostawcy system od razu
podpowiada te sama, zatwierdzong wczesniej kategorie — zamiast zgadywac od nowa.

To nie jest uczenie maszynowe w sensie trenowania modelu. To prosta, skuteczna petla: poprawka
cztowieka staje sie domysing podpowiedzig na przysztos¢. Im dtuzej system dziata, tym mniej
poprawek wymaga.

Schemat przeptywu

+ Faktura wpada kanatem: Telegram / Drive / e-mail

+ Claude Vision czyta plik i zwraca JSON z polami faktury

« Filtr czy_faktura? odrzuca dokumenty, ktére fakturg nie sa

* Dedup po NIP + numer — duplikat pomijany

+ Wpis do arkusza ze statusem ,,do akceptacji” + link do pliku

+ Ksiegowa sprawdza w KARCIE, poprawia, klika ZAAKCEPTUJ
+  Wiersz zielony, znika z kolejki

« Dashboard przelicza rentownosc¢ spétek
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Wynik

Koniec recznego przepisywania faktur. Cztowiek przeszedt z roli ,,przepisywacza” do roli
»kontrolera jakosci” — sprawdza i zatwierdza, zamiast wklepywac.

Przed: dziesigtki faktur miesiecznie przepisywanych recznie, godziny pracy, ryzyko btedu w kazdej
pozyciji.

Po: faktura wpada dowolnym kanatem, w kilkadziesigt sekund jest w arkuszu z wypetnionymi
polami, czeka tylko na jedno klikniecie akceptacji. Dwa tory (koszty + przychody) domykajg obraz
finansowy, a dashboard liczy rentownos$¢ z realnych, zatwierdzonych danych.

Co bym zrobit inaczej

Od poczatku rozdzielitbym pliki na koszty i przychody. Pierwsza wersja trzymata wszystko w
jednym arkuszu i kazda zmiana grozita zepsuciem dziatajacego toru. Rozbicie na trzy pliki przyszto
pdzZniej — szybciej bytoby zaprojektowaé tak od razu.

Lekcja

Przy automatyzacji finanséw najwazniejsza zasada to cztowiek w petli. Al Swietnie czyta fakture i
przygotowuje wpis, ale ostatnie klikniecie ,,akceptuje” musi naleze¢ do cztowieka. Nie chodzi o
brak zaufania do modelu — chodzi o to, ze w ksiegowosci koszt btedu jest realny, a jeden
checkbox akceptaciji to tania polisa.

Druga lekcja: Al do odczytu dokumentéw bije stare podejscia, gdy dokumenty sg réznorodne. Nie
piszesz szablonu na kazdego dostawce — model czyta kazdg fakture jak cztowiek. To zmienia
ekonomie catej klasy zadan typu ,,przepisz dane z dokumentu do tabeli”.

Trzecia lekcja: RODO to wymaganie projektowe, nie papierologia. Wybdr regionu serwera i lista
pol do pominiecia to decyzje techniczne podijete raz na poczatku. Koszt — kilka linii konfiguracji.
Korzy$¢ — zgodnosé z prawem bez audytorskich niespodzianek.
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Case Study 12 — Kasa w 23 oddziatach bez
Excela: Gotowka_Oddzialy

Problem: Cashify Gold prowadzi 23 oddziaty rozlokowane w catej Polsce. Kazdy przechowuje
gotéwke i metale szlachetne. Dotychczas stan kasy kazdego oddziatu byt wpisywany recznie do
arkusza raz w tygodniu — bez historii operacji, bez kontroli transferéw miedzy oddziatami, bez
mozliwosci weryfikaciji czy pienigdze w drodze faktycznie dotarty.

Rozwiazanie: Google Apps Script panel webowy osadzony w Google Sheets. Kazdy oddziat
loguje sie na konto @cashify.eu i widzi tylko swéj oddziat. Centrala widzi wszystko. Transfery
gotowki majg status ,,w drodze” dopodki drugi oddziat nie potwierdzi odbioru. Wptaty depozytéw z
centrali automatycznie wchodza do DZIENNIKA i MAGAZYNU — stan kasy zgadza sie bez
recznego wpisu.

Wynik: Koniec z jednorazowym tygodniowym odczytem stanu. Kazda operacja jest append-only w
DZIENNIKU — historia jest niezniszczalna. Transfer 25 000 zt nie znika ze stanu dopoki Bydgoszcz
nie kliknie ,,Potwierdz odbiér”. Depozyty metali od razu wida¢ w stanach magazynowych.

Problem

Cashify Gold to sie¢ 23 oddziatow skupu krypto i ztota w Polsce. Kazdy oddziat codziennie
przyjmuje gotowke, wydaje gotéwke i czasem transferuje srodki miedzy lokalizacjami — np. gdy
jeden oddziat ma nadwyzke, a drugi pilnie potrzebuje zasilenia.

Przed automatyzacjg wygladato to tak:
+ Stan gotdéwki wpisywany recznie do arkusza, raz w tygodniu lub rzadziej

« Transfer: telefonicznie — ,wysytamy Ci 25 tys.” — bez zadnego $ladu w systemie
+ Inwentaryzacja metali: osobna tabela, bez powigzania ze stanem gotéwki
+ Depozyty z centrali: osobna kolumna, bez zwigzku z historig operacji
Efekt: nikt nie wiedziat w czasie rzeczywistym ile jest w kasie w Biatymstoku. Nie wiadomo byto czy

transfer z Gdanska do Krakowa doszedt. Réznica miedzy stanem w arkuszu a fizycznym liczeniem
gotdéwki potrafita przekraczac kilkadziesiat tysiecy ztotych.

Zasada projektowa: stan nigdy nie jest wpisywany — jest liczony

To najwazniejsza decyzja catego projektu.
W poprzednim systemie kto$ wpisywat ,38 500 zt” — i nikt nie wiedziat skad ta liczba.

W nowym systemie: STANY to zaktadka tylko do odczytu. Warto$¢ w kolumnie ,,Stan biezacy” to
wynik formuty:
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= saldo_otwarcia + SUMIF(DZIENNIK; oddzia%; wptywy) — SUMIF(DZIENNIK; oddzia%; wypzywy)
+ SUMIF(DZIENNIK; oddzia*_docelowy; transfery_przychodzace)

Nie ma recznego wpisywania stanow. Jest tylko append-only DZIENNIK — kazda operacja to
nowy wiersz. Pomytka nie jest edycja, tylko wierszem ,Korekta” z kwotg odwrotna.

Dzieki temu:
+ Historia jest niezniszczalna

« Stan mozna policzy¢ na dowolny dzien w przesztosci
+ Ewentualng manipulacje wida¢ w historii wierszy

Architektura

Google Sheets (SHEET_ID: 1D5FeAEg...)

DZIENNIK <— append-only, 14 kolumn, 1500 wierszy
STANY <— tylko odczyt, formuty SUMIF

ODDZIALY <— lista oddzia1déw + saldo otwarcia
MAGAZYN <— stany metali per oddziat (append-only)
DEPOZYTY <— depozyty z centrali (osobna ewidencja)
OCR_BUFOR <— skany paragondw czekajgce na akceptacje

Apps Script WebApp (doGet —> HtmlService)

Kod.gs <— menu, formularze Google, sync list
WebApp.gs <— logika panelu, autoryzacja emailem
Index.html <— SPA panel webowy (vanilla JS)

OCR Pipeline (Tor B)
VPS kasa-ocr —> n8n —> Vertex AI (gemini-2.5-flash, europe-westl, RODO)
—> OCR_BUFOR —> akceptacja w panelu —> DZIENNIK

Panel webowy dziata przez google.script.run — wywotania asynchroniczne z przegladarki do
Apps Script. Autoryzacja: Session.getActiveUser().getEmail() sprawdzone wobec tabel
MAPA_KONT. Konto @cashify.eu widzi tylko swéj oddziat. Konto admina widzi wszystkie.

Transfer dwustronny bez podwodjnych wierszy

Klasyczny problem przy transferach miedzy oddziatami: jeden wiersz czy dwa?

Podejscie z dwoma wierszami (jeden ,wyptyw” u zrédta, jeden ,,wptyw” u celu) brzmi naturalnie —
ale prowadzi do niespojnosci. Co jesli jeden wiersz zostanie omytkowo skasowany? Transfer
bedzie ,,potdwkowy” — pienigdze znikng albo sie podwoja.

Decyzja projektowa: jeden wiersz na transfer.
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Oddziat: Biatystok | Typ: Transfer | Cel: Bydgoszcz | Wyptyw: 25 000

STANY u Biategostoku liczy ten wiersz jako wyptyw. STANY u Bydgoszczy ma oddzielng formute,
ktéra szuka wierszy gdzie CEL = Bydgoszcz i Typ = Transfer — i liczy je jako wptyw.

Ale tylko jesli Status = ,,odebrane”. Dopoki status to ,,w drodze” — pienigdze nie sg u nikogo.
Panel Bydgoszczy pokazuje baner ,,Do potwierdzenia odbioru TR-0001 - od Biatystok - 25 000 zt” z
przyciskiem ,Potwierdz”. Klikniecie zmienia status i wptyw pojawia sie w STANACH Bydgoszczy.

Putapka sandboxa Apps Script

Apps Script osadza panel HTML przez HtmlService. To srodowisko z restrykcjami:
« alert() — nie dziata. Wywotanie jest ignorowane bez btedu.
« window.location.reload() — nie dziata bezposrednio. Trzeba uzyé google.script.run po stronie
serwera lub nawigacji przez top.location.

+ google.script.run — asynchroniczne, bez await. Obstuga btedéw przez .withFailureHandler(),
nie przez try/catch.

Pierwszy symptom byt mylacy: uzytkownik klikat ,,Potwierdz odbidr” i nic sie nie dziato. Baner
zostawat. Nie byto btedu w konsoli.

Przyczyna: funkcja serwerowa zwracata ok: false dla transferu juz oznaczonego ,odebrane” —
ale withSuccessHandler wotfat alert(r.msg) zamiast zreloadowac strone. Alert byt ignorowany.
Strona stata nieruchomo.

Naprawa: dla transferu juz potwierdzonego zwracac ok: true z komunikatem — i zawsze na ok:
true reloadowac strone.

// WebApp.gs
if (status === 'odebrane')

return { ok: true, msg: 'Transfer juz byt potwierdzony — ods$wiezam panel.' };

// Index.html

.withSuccessHandler(function(r) {
if (r.ok) reloadTop(); // zawsze reload, nie alert
else showError(r.msg);

1)

Depozyty i spéjnos¢ stanow

Centrala wrzuca do oddziatu 50 000 zt w gotowce i 2 Krugerrandy. To ,,depozyt” — nie jest to
operacja kasowa oddziatu, tylko zasob ktéry centrala przekazuje.

Pierwsze podejscie: depozyt Iaduje w zaktadce DEPOZYTY z kwotg i statusem ,,Aktywny”. Panel
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pokazuije tabele ,,Depozyt Cashify Gold” z kolumnami: Typ | Kwota | Stan biezgcy | Réznica.

Problem: ,,Stan biezacy” pochodzi z STANY, ktére czyta DZIENNIK. Ale depozyt nie tworzyt wpisu
w DZIENNIKU. Wiec ,,Stan biezacy” wynosit —25 000 (bo oddziat wystat transfer bez zadnego
wptywu), a ,,Rdéznica” wychodzita —75 000.

Réznica = Stan biezagcy (-25 000) - Kwota depozytu (50 000) = -75 000

Lekcja: dwie ewidencje (DEPOZYTY i DZIENNIK) moga pokazywac sprzeczne dane jesli nie sa
zsynchronizowane.

Rozwigzanie: dodajDepozytPanel przy zapisie do DEPOZYTY automatycznie tworzy wpis w
DZIENNIKU:

// Gotdwka —> wpis w DZIENNIKU
var dzRow = new Array(14).fill('");

dzRow[D_DATA-11 = now;

dzRow[D_0DDZ-11] = oddzial;
dzRow[D_TYP-1] = 'Wptata gotdwki';
dzRow[D_WPL-11] = iloscN;
dzRow[D_OPIS-11] = 'Depozyt CG - ' + id;

dzRow[D_STATUS-1] = 'zaakceptowana';
dz.appendRow(dzRow) ;

// Metal —> wpis w MAGAZYNIE
mag.appendRow([now, oddzial, produkt, iloscN, ‘'szt', '', '', ‘'wpiyw',6 'Depozyt CG - ' +

id, emaill);

Po tej zmianie: Réznica dla nowych depozytow = 0. STANY i DEPOZYTY sa spdjne.

OCR paragonéw z RODO

Oddziaty wrzucajg skany paragonéw do podfolderéw Drive (KASA_INBOX/001_Biatystok/). n8n
monitoruje foldery co kilka minut i wysyta kazdy plik do Gemini 2.5 Flash przez Vertex Al — region
europe-west1, dane w UE.

Prompt OCR jest kasowy: wycigga date, kwote, rodzaj operacji, numer dokumentu. IBAN i dane
klientow sg pomijane w promptcie (zasada minimalizacji danych).

Wynik laduje w OCR_BUFOR ze statusem ,,do akceptacji”. Oddziat widzi bufor w panelu i
zatwierdza lub odrzuca jeden wiersz. Dopiero po zatwierdzeniu wpis trafia do DZIENNIKA.

Bufor ma dedup po nazwie pliku — ten sam paragon nie pojawi sie dwa razy nawet jesli n8n
przetworzy go ponownie.

Wynik
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23 oddziaty mogag wpisywaé operacje przez panel webowy — kazde na swoim koncie Google
Workspace. Centrala widzi realny stan gotowki w catej sieci w arkuszu STANY.

Transfer pieniedzy miedzy oddziatami ma peten $lad: kto wystat, kiedy, ile, kiedy odebrano.
Depozyt od centrali od razu pojawia sie w STANACH oddziatu.

OCR eliminuje reczne przepisywanie paragonéw. Kasjer robi zdjecie — Al czyta — kasjer tylko
zatwierdza.

Co bym zrobit inaczej

Zaczatbym od salda otwarcia przed pierwszg operacjag, a nie po. Wpisanie pierwszej operacji przy
saldzie = 0 i dopiero potem uzupetnienie salda otwarcia daje przez chwile fatszywy obraz w
STANACH. Oddziaty widziaty ujemne salda i pytaty ,.czy cos jest nie tak” — a byly to tylko
brakujgce salda otwarcia.

Lekcja

Nigdy nie pytaj ,jaki jest stan?” — pytaj ,jaka jest historia operacji?”. Stan to wynik obliczen na
historii. Gdy historia jest append-only, stan jest zawsze policzalny. Gdy stan jest wpisywany
recznie, historia nie istnieje.

Append-only log to fundament kazdego systemu finansowego — nie tylko w bankowosci. Nawet w
arkuszu Google.
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Case Study 13 — Formularz MiCA bez
backendu: kantor.cashify.eu

Problem: MiCA — nowe europejskie regulacje krypto — wymaga od kantoréw zebrania danych
klientow przed wymiang. Cashify potrzebowat strony do zbierania leadéw z wysytkg potwierdzenia
e-mail. Proste zadanie. Ale firma dziata na Google Workspace z wtaczonymi politykami
organizacyjnymi, ktore blokujg Service Accounts i Apps Script przed komunikacjg z zewnetrznymi
API. Google Forms nie wysyta maili z wlasnego adresu. Wysytka przez Gmail API z konta
organizacji wymagata zgody admina Workspace.

Rozwiazanie: Cloudflare Worker jako backend. Zero Google. Formularz HTML wysyta POST do
workera, worker wota Brevo API, Brevo wysyta mail z szablonu. Strona hostowana przez Cloudflare
Pages, domena kantor.cashify.eu skierowana przez Workers Routes.

Wynik: Landing page dziata na produkcji. Klient wypetnia formularz, dostaje potwierdzenie e-mail z

odpowiednim szablonem (zaleznym od metody ptatnosci). Caty backend to 150 linii JavaScript bez
serwera, bez bazy danych, bez kosztéw.

Problem

Cashify Gold to kantor krypto. MiCA (Markets in Crypto-Assets Regulation) to europejska regulacja
wchodzgca w zycie w 2024-2025, ktéra nakfada na kantory obowigzek zebrania danych klientéw i
potwierdzenia transakciji.
Konkretna potrzeba: strona kantor.cashify.eu z formularzem — klient podaje imie, e-mail,
kwote i metode ptatnosci (gotdwka / bitomat / przelew / mix), klika ,,Wyslij” i dostaje na maila
potwierdzenie rezerwaciji z instrukcja co dalej.
Na papierze: 2 godziny pracy.
W praktyce: org policy Google Workspace zablokowat kazde podejscie przez Google:
« Apps Script + MailApp — MailApp wysyta jako osobiste konto uzytkownika, nie jako
noreply@cashify.eu
+ Apps Script + Gmail API — wymaga OAuth z kontem organizacji, admin Workspace musi
wyrazi¢ zgode
+ Service Account — org policy constraints/iam.disableCrossProjectServiceAccountUsage
blokuje SA z projektéw poza org
« Google Cloud Functions — projekt na koncie prywatnym (poza org cashify.eu), dostep do
Workspace niemozliwy przez org policy

Kazde rozwigzanie przez Google rozbito sie o jeden z tych blokerdw.
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Odkrycie: Cloudflare Worker jako backend

Cloudflare Workers to srodowisko uruchomieniowe JavaScript dziatajgce na edge serwerach
Cloudflare. Bez serwera, bez konteneréw, bez VPS. Piszesz funkcje, wdrazasz przez dashboard
lub CLI, dziata.

Kluczowe cechy:
« Bezptatny plan: 100 000 requestéw dziennie
« Czas zimnego startu: ~0 ms (kod zyje w pamieci edge)
- Dostep do fetch() — moze wota¢ dowolne zewnetrzne API
+ Bez Google, bez org policy, bez admina Workspace

// Cloudflare Worker — cashify-mica—-api
export default {
async fetch(request, env) {
if (request.method === 'OPTIONS') return corsResponse();
const data = await request.json();
const result = await sendBrevoEmail(data, env.BREVO_API_KEY);

return Response.json({ ok: result.ok });

Worker dostaje dane formularza przez POST, wywotuje Brevo API, zwraca wynik. Formularz na
stronie wota worker przez fetch (). Klient dostaje mail. Koniec.

Architektura

Przegladarka klienta
kantor.cashify.eu (Cloudflare Pages)
index.html — formularz (HTML+CSS+vanilla JS)
fetch POST —> cashify-mica—api.workers.dev

Cloudflare Worker (cashify-mica—api)
Parsuje JSON z formularza
Wybiera szablon Brevo (wg pola "dotychczas" + "priorytet")

POST —> api.brevo.com/v3/smtp/email
Brevo

Wysyta mail z szablonu —> klient

(noreply@cashify.eu, DKIM/SPF skonfigurowane)

Routing: Workers Routes w Cloudflare przekierowujg kantor.cashify.eu/api/* do workera, a k
antor.cashify.eu/* do statycznej strony na Cloudflare Pages.
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Szablony maili zalezne od kontekstu

Klient moze chcie¢ wymienic¢ krypto za gotowke w okienku, przez bitomat, przelewem bankowym
lub miksem tych metod. Kazda metoda ma inne instrukcje co dale;j.

Brevo pozwala tworzy¢ edytowalne szablony (drag-and-drop, bez kodu). Wdrozone 4 szablony
przez Brevo API:

- gotowka — instrukcja wizyty w oddziale, lista adresow
+ bitomat — instrukcja obstugi bankomatu Bitcoin

+ przelew — dane bankowe i instrukcja przelewu

* mix — instrukcja tgczona

Worker wybiera szablon na podstawie pola formularza:

function selectTemplate(dotychczas, priorytet) {

if (dotychczas === 'nigdy' || priorytet === 'szybkosc') return TEMPLATES.gotowka;
if (priorytet === 'wygoda') return TEMPLATES.przelew;
if (dotychczas === 'bitomat') return TEMPLATES.bitomat;

return TEMPLATES.mix;

Fallback: jesli zaden warunek nie pasuje, worker wysyta inline HTML zamiast szablonu — zeby
uzytkownik zawsze dostat maila, nawet gdyby Brevo miato problem z szablonami.

Problem z IP whitelist Brevo

Brevo ma opcje bezpieczenstwa: whitelist IP. Gdy wigczona, API akceptuje tylko requesty z
okreslonych adreséw IP.

Problem: Cloudflare Workers nie majg statego IP. Edge serwery Cloudflare to tysigce weztdéw na
catym Swiecie — kazdy request moze wyj$¢ z innego adresu. Whitelist IP jest niemozliwa do
skonfigurowania.

Rozwigzanie: wytgczy¢ whitelist IP w Brevo na state. To decyzja projektowa — bezpieczenstwo
zapewnia unikalny klucz APl w zmiennych srodowiskowych Workera (env.BREVO_API_KEY), a nie
filtrowanie IP.

# wrangler.toml
[vars]
BREVO_API_KEY = "" # ustawiony w dashboard Cloudflare, nie w pliku

[[routes]]
pattern = "kantor.cashify.eu/api/*"

zone_name = "cashify.eu"

Klucz API nigdy nie trafia do repozytorium — zyje wytacznie w Cloudflare Secrets.
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Logo i typografia bez zewnetrznych zaleznosci

Strona musi dziata¢ bez CDN — Cloudflare CSP blokuje requesty do zewnetrznych hostéw. Logo,
fonty, ikony — wszystko musi by¢ inline lub base64.

Logo Cashify Gold: zakodowane jako base64 w pliku HTML.

<img src="data:image/png;baseé4, iVBORWOKGgo..." alt="Cashify Gold" style="height:48px">

Fonty systemowe zamiast Google Fonts:

font—family: —apple-system, BlinkMacSystemFont, 'Segoe UI', sans-serif;

Strona jest self-contained — jeden plik HTML, zero zewnetrznych zaleznosci, dziata offline.

Wynik

Landing page kantor.cashify.eu dziata na produkcji. Formularz zbiera dane lead (imie, telefon,
email, kwota, metoda), klient dostaje potwierdzenie z odpowiednim szablonem w ciggu kilku
sekund.

Koszty: $0/mc (Cloudflare Workers bezptatny plan, Brevo bezptatny plan do 300 maili dziennie).

Czas budowy: 1 dzien — gtdwnie na rozgryzienie dlaczego Google nie dziata i przejscie na
Cloudflare.

Co bym zrobit inaczej

Od razu sprawdzitbym org policy przed projektowaniem rozwigzania. 4 podejscia przez Google, 4
blokery — kazde kosztowato czas. Jeden gcloud organizations list-policies na poczatku
pokazatby ograniczenia i oszczedzit 3 godziny debugowania OAuth.

Zasada: w $rodowisku korporacyjnym zawsze najpierw sprawdz co org policy blokuje, zanim
zaprojektujesz architekture.

Lekcja

Org policy w Google Workspace to niewidoczna $ciana. Technicznie masz konto Google, masz
projekt GCP, masz Apps Script — ale administrator moze zablokowaé¢ dowolng kombinacje funkgciji
na poziomie organizacji.

Gdy Google nie dziata przez polityki organizacyjne — nie walcz z Google. Uzyj czego$ co nie
zalezy od Google. Cloudflare Workers, Vercel Edge Functions, AWS Lambda — kazde z nich to
150 linii kodu i zero zaleznos$ci od firmowego SSO.
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Wielkie platformy majg Swietne narzedzia, ale tez Swietne mechanizmy blokowania. Zawsze miej
plan B poza ekosystemem korporacyjnym.

Case Study 14 — Wiasny ekspert od zdrowia:
RAG na 190 tysiacach fragmentow + dane z
WHOOP

Problem: Najlepsza wiedza o zdrowiu, $nie i regeneracji jest rozsiana po setkach godzin
podcastéw (Attia, Huberman, Walker). Nie da sie tego przeszukaé. A dane z opaski WHOOP —
sen, HRV, obciazenie — zyjg osobno w aplikacji producenta i nie rozmawiaja z tg wiedza.
Rozwigzanie: Baza wektorowa (RAG) zbudowana z transkryptéw podcastéw zdrowotnych +
integracja WHOOP przez OAuth. Bot Telegram odpowiada na pytania cytujgc konkretne zrédta, a
na zyczenie taczy odpowiedZ z Twoimi realnymi danymi ze snu i regeneraciji.

Wynik: Prywatny asystent zdrowotny dziatajacy jak native Al. Pyta sie go po ludzku, dostaje
odpowiedz z cytatami z ekspertdow i — jesli chce — analize wiasnego snu z ostatniej nocy. Cata
inferencja i embeddingi w UE (RODO).

Problem

Stucham podcastéw o zdrowiu od lat. Peter Attia o dtugowiecznosci, Andrew Huberman o
neurobiologii, Matthew Walker o $nie. To setki godzin konkretnej, popartej badaniami wiedzy.

Problem: ta wiedza jest niewyszukiwalna. Gdy chce wiedzie¢ ,,co Attia méwit o treningu strefy 2?”
— musze pamietaé w ktorym z 359 odcinkdéw to byto. Notatki nie pomagaja, bo nie sposéb
zanotowac wszystkiego.

Drugi problem: nosze opaske WHOOP, ktéra mierzy sen, HRV (zmiennos¢ rytmu serca) i dobowe
obciazenie. Te dane sg w aplikacji WHOOP — ale aplikacja pokazuje wykresy, nie odpowiada na
pytania. | nie ma pojecia o tym, co mowig eksperci.

Chciatem jedno miejsce: zadaje pytanie po polsku, dostaje odpowiedz opartg na wiedzy ekspertow
i na moich wtasnych danych.

Skad wiedza: transkrypty jako zrodto

Zebratem transkrypty publicznych odcinkéw podcastéow zdrowotnych. Rozktad materiatu:

Peter Attia x 359 odcinkdw

Andrew Huberman x 344
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Matthew Walker x 183
Rhonda Patrick x 50
Andy Galpin x 20

Razem: 956 plikdéw tekstowych / ~108 MB surowego transkryptu

Surowy transkrypt jest bezuzyteczny dla wyszukiwania — to $ciana tekstu. Trzeba go pocigé na
fragmenty (chunki) i zamieni¢ kazdy na wektor liczb, ktéry opisuje jego znaczenie.

Po chunkowaniu: 193 158 fragmentéw. Kazdy zamieniony na embedding (wektor) i zapisany w
bazie.

Architektura

Transkrypty (956 TXT)
chunking —> 193 158 fragmentow
embedding (Vertex AI, region UE — RODO)
PostgreSQL + pgvector (kontener rag-postgres, :5433)

Pytanie uzytkownika
API /ask (:5010)
embedding pytania (Vertex UE)
wyszukanie najblizszych fragmentdéw w pgvector

Gemini (UE) generuje odpowiedz + CYTATY ze Zrddet

WHOOP
whoop_service.py (:5011) — OAuth2 v2, multi-user

mapowanie uzytkownika po tg{id}

Bot zespotu Telegram (@Ehealthagent_ai_matic_works_bot

/polacz —> OAuth WHOOP (podpiecie konta)

/dzis —> dzisiejsze dane (sen, HRV, recovery)
/analiza —> dane WHOOP + kontekst z RAG
/zdrowie —> pytanie do bazy wiedzy

Publiczny front: https://zdrowie.aimatic.works

OVH (rekord A) + nginx + certbot (Let's Encrypt)

Sercem jest pgvector — rozszerzenie PostgreSQL, ktore pozwala trzymac wektory i szukac
»hajblizszych znaczeniowo” jednym zapytaniem SQL. Nie potrzeba osobnej, ptatnej bazy
wektorowej. Zwykty Postgres w kontenerze Docker udzwignat 193 tysigce fragmentow.

Dlaczego RAG, a nie ,,zapytaj ChatGPT”
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Model jezykowy sam z siebie halucynuje przy szczegdtach — potrafi przypisa¢ cytat niewtasciwej
osobie albo zmysli¢ badanie. Dla wiedzy zdrowotnej to niedopuszczalne.

RAG (Retrieval-Augmented Generation) odwraca kolejno$¢: najpierw wyszukaj prawdziwe
fragmenty z bazy, potem kaz modelowi odpowiedzie¢ wytgcznie na ich podstawie i podac zrédto.

Efekt: odpowiedz konczy sie listg ,,na podstawie: Huberman #12, Attia #211”. Mozna klikngc¢ i
sprawdzi¢. Model nie wymysla — streszcza to, co realnie padto w podcascie.

To jest réznica miedzy ,,Al, ktére brzmi madrze” a ,,Al, ktéremu mozna zaufa¢ w temacie zdrowia”.

Dane w UE — bo to dane wrazliwe

Dane zdrowotne to najwyzsza kategoria wrazliwosci w RODO. Dlatego caty pipeline jest w Unii:
«  Embeddingi transkryptow i pytan: Vertex Al, region europejski
+ Generowanie odpowiedzi: Gemini przez Vertex, UE
« Baza wektorowa: wtasny kontener na VPS w OVH (Francja), nie zewnetrzna ustuga
+  Dane WHOOP: pobierane po OAuth, mapowane po ID Telegrama, nie przez modele
trenowane na danych

Zaden fragment transkryptu ani zaden pomiar snu nie opuszcza infrastruktury UE.

Putapka: Gemini ucinat odpowiedzi

Pierwsza wersja dziatata, ale odpowiedzi urywaty sie w potowie zdania. Wygladato to jak limit
tokenow — ale limit byt ustawiony wysoko.
Przyczyna okazata sie nieoczywista: parametr thinkingBudget. Gemini w nowych wersjach

rezerwuje czes$¢ budzetu na ,myslenie” przed odpowiedzig. Przy krotkim limicie cato$é szta na
rozumowanie, a na samg odpowiedz nie zostawato nic — model konczyt w potowie.

Naprawa: thinkingBudget: © dlatego zastosowania. Nie potrzebuje widocznego taricucha
rozumowania — potrzebuje petnej odpowiedzi z cytatami.

Druga putapka byta po stronie Telegrama: limit 4096 znakéw na wiadomos¢. Diugie odpowiedzi z
cytatami przekraczaty go i APl zwracato bfad. Rozwigzanie: funkcja send_long, ktéra dzieli
odpowiedzZ na kawatki na granicy akapitu.

Wynik
Pisze do bota /zdrowie jak dtugi powinien by¢ sen gteboki? — dostaje odpowiedz opartg
na Walkerze i Hubermanie, z numerami odcinkow.

Pisze /analiza — bot bierze moje dane WHOOP z nocy (recovery, HRV, czas snu) i zestawia je z
wiedza z bazy: ,,Twoje HRV dzi$ nizej niz srednia — w kontekscie tego, co mowi Attia o
regeneracji, rozwaz lzejszy trening”.
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Publiczny adres https://zdrowie.aimatic.works dziata na certyfikacie Let's Encrypt. System
jest multi-user — kazdy podpina swéj WHOOP przez /polacz, dane sg rozdzielone po ID
Telegrama.

Koszt: jeden kontener Postgres i wywotania Vertex — grosze przy tej skali, bo embeddingi liczone
sg raz, a zapytania sg tanie.

Co bym zrobit inaczej

Chunkowatbym madrzej od poczatku. Pierwsze ciecie byto ,co N znakéw” — przez co fragment
potrafit sie urwa¢ w $srodku mysli i tracit sens jako wektor. Lepsze jest ciecie po zdaniach z
zaktadkg (overlap), zeby kazdy chunk byt zamknietag catoscig. Przy 193 tysigcach fragmentéw
przeliczenie embeddingdw od nowa to nie jest pieciominutowa poprawka.

Lekcja

RAG demokratyzuje ekspertyze. Nie musisz pamieta¢ 900 odcinkéw podcastéw — musisz umieé
je przeszukac znaczeniowo. Baza wektorowa w zwyktym Postgresie wystarcza do skali, o ktérej
jeszcze rok temu myslatbym ,to wymaga dedykowanej platformy”.

A prawdziwa warto$¢ pojawia sie na styku dwoéch swiatéw: gdy sucha wiedza ekspertow spotyka
Twoje wtasne, zywe dane. Wtedy Al przestaje by¢ encyklopedia, a staje sie doradca.
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Case Study 15 — Life OS: osobisty system
operacyjny na dwie pory dnia

Problem: Poranek zaczynat sie od rytuatu klikania — ceny spot ztota i krypto, ceny detaliczne w
polskich kantorach, kilka portali z newsami. Pietnascie minut przeklikiwania, zanim w ogdle
zaczatem mysle¢. Wieczorem zadnego domkniecia dnia.

Rozwiazanie: Dwa zaplanowane przebiegi n8n. 7:30 — Poranny Raport Rynkowy: ceny spot +
detal PL + newsy z RSS, streszczone przez Claude Haiku, wystane na Telegram. 21:00 —
Wieczorny Check-in: podsumowanie i pytania zamykajgce dzien. Wszystko przez jednego bota.

Wynik: Codzienny rytm bez klikania. O 7:30 mam gotowy briefing rynkowy w telefonie, o0 21:00
domkniecie dnia. Przy okazji skonsolidowatem starszy projekt (SIGNAL) — zamiast dwdch
osobnych botéw mam jeden system.

Problem

Prowadze tradingowa cze$¢ gtowy na kilku rynkach — ztoto, srebro, BTC, ETH. Do tego jestem
PM w sieci kantoréw, wiec ceny detaliczne w polskich kantorach tez sg dla mnie danymi
operacyjnymi, nie ciekawostka.

Poranny rytuat wygladat tak: otworz strone ze spotem, otwdrz drugg z cenami detalicznymi,
przejrzyj Bankier, zajrzyj na portal krypto. Pietnascie minut, zanim zaczatem cokolwiek robié. Co
gorsza — robitem to nieregularnie, wiec czasem przegapiatem ruch, ktéry miat znaczenie.

Wieczorem nie miatem nic. Dzien sie po prostu konczyt, bez podsumowania, bez refleksji co
zadziatato.

Chciatem osobisty system operacyjny: cos, co samo przynosi mi to, co rano potrzebuije, i samo
pyta wieczorem o to, co warto domknac.

Historia wczesniejsza: projekt SIGNAL

To nie byt méj pierwszy briefing. Wczesniej (Case Study 7) zbudowatem SIGNAL — prosty digest
newséw: RSS -> Claude -> Telegram, jeden raz dziennie.

SIGNAL dziatat, ale byt wyspa. Osobny bot, osobny cron, tylko newsy — bez cen, bez wieczornej
pory, bez zwigzku z resztg mojego dnia.

Zamiast utrzymywaé dwa osobne narzedzia, ktére robig ,prawie to samo”, wchionatem SIGNAL
do Life OS jako sekcje NEWSY porannego raportu. Jeden bot, jeden przeptyw, dwie pory dnia.
Ta konsolidacja to wazniejsza decyzja niz jakikolwiek pojedynczy fragment kodu — o tym jest
lekcja na konhcu.
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Architektura

n8n (self-hosted, kontener n8n-lifeos, :5678)

Cron 7:30 Poranny Raport Rynkowy
ceny SPOT (z%oto, srebro, BTC, ETH)
ceny DETAL PL (kantory)
NEWSY: RSS Bankier + bitcoin.pl <— dawny SIGNAL

wszystko —> Claude Haiku (streszczenie) -> Telegram

Cron 21:00 Wieczorny Check-in

podsumowanie dnia + pytania domykajgce —> Telegram

Wyjécie: bot @hg_hubert_bot (jeden bot na oba przebiegi)

Dwa niezalezne Crony w tym samym workflow. Kazdy zbiera swoje dane, przepuszcza przez
Claude Haiku (tani, szybki model — do streszczania idealny) i wysyta gotowy tekst na Telegram.

Host to n8n-1ifeos — dedykowany kontener n8n, oddzielony od pozostatych automatyzacji, zeby
awaria jednego projektu nie ktadta briefingow.

Dlaczego Haiku, a nie wiekszy model

Streszczanie to zadanie, w ktérym maty model btyszczy. Nie potrzebuje rozumowania na poziomie
doktoratu — potrzebuije: wez piec¢ zrddet, wyciagnij to, co istotne, napisz zwiezle po polsku.

Haiku robi to za utamek kosztu i w utamku czasu wiekszego modelu. Przy dwoch przebiegach
dziennie przez caty miesigc rachunek jest symboliczny. Dobdér modelu do zadania to jedna z
najwazniejszych decyzji kosztowych w automatyzacji z Al — nie kazdy krok potrzebuje
najmocniejszego modelu.

Putapka: martwy bot zwracat 401

Pierwszy przebieg po migracji nie dotart. n8n pokazywat sukces wezta, ale wiadomos¢ nie
przychodzita.

Przyczyna: briefing wotat starego bota Life OS, ktérego token byt juz niewazny — Telegram
zwracat 401 Unauthorized. n8n traktowat odpowiedz HTTP jako ,,zadanie wykonane” (bo request
poszedt), nie sprawdzajgc kodu statusu.

To klasyczna putapka: wezet HTTP koniczy sie sukcesem, gdy request wyszedt — nie gdy
druga strona go zaakceptowata. Sukces w n8n = dostarczona wiadomosc.

Naprawa dwuczesciowa: przetgczenie na zywego bota @hg_hubert_bot (ten sam, przez ktéry
idzie panel HQ) i dodanie sprawdzania kodu odpowiedzi, zeby 401 byt realnym btedem, a nie
cichym ,,sukcesem”.
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Wynik

O 7:30 telefon wibruje: spot ztota i krypto, ceny detaliczne w kantorach, sekcja NEWSY z Bankiera
i bitcoin.pl — wszystko streszczone w kilku akapitach. Zero klikania.

O 21:00 przychodzi check-in domykajgcy dzien.

SIGNAL przestat istnie¢ jako osobny byt — jego funkcja zyje dalej jako sekcja NEWSY porannego
raportu. Zamiast dwéch botow utrzymuije jeden system na jednym hoscie.

Co bym zrobit inaczej

Zamiast budowac¢ SIGNAL i Life OS osobno, a potem je scala¢, od poczatku zaprojektowatbym
»System dnia” i traktowat newsy jako jedna z jego sekcji. Konsolidacja po fakcie kosztowata mnie
przepisanie przeptywu i migracje bota. Gdybym od razu myslat produktem, a nie pojedynczg
funkcjg, oszczedzitbym ten krok.

Lekcja

Automatyzacje maja tendencje do rozmnazania sie w wyspy — kazdy pomyst to nowy bot, nowy
cron, nowy token do pilnowania. Po kilku miesigcach masz zoo narzedzi, ktére robig ,prawie to
samo”.

Prawdziwa dojrzato$¢ automatyzacji to nie budowanie kolejnego narzedzia — to odwaga, zeby
scali¢ trzy istniejace w jedno. Mniej ruchomych czesci, mniej martwych tokenéw, mniej rzeczy,
ktdre moga po cichu pasé. System bije zbidr skryptow.
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Rozdziat 11 — Jak wybrac¢ swoj pierwszy projekt

Najczestszy btad przy starcie z automatyzacija: wybor projektu ktoéry jest ,fajny” zamiast projektu
ktory rozwigzuje realny bol.

Fajny projekt: bot ktéry generuje haiku po kliknieciu przycisku.
Realny bodl: czterdziesci minut tygodniowo na kopiowanie danych miedzy dwoma systemami.

Zrob to drugie.

Matryca: czas x trudnos¢ x wartosé

Przed kazdym projektem oceniam trzy wymiary:

Czas oszczedzony (lub ryzyko wyeliminowane)
+ lle czasu zajmuje to teraz recznie, tygodniowo?

« Lub: jaka jest warto$¢ ryzyka ktore eliminuje?

Trudnos¢ budowania
«  Czy mam dostep do danych zrédtowych (API, formularz, email)?

+ Czy logika jest prosta (zawsze to samo) czy ztozona (zalezy od kontekstu)?
« Jak dtugo zajmie zbudowanie MVP?
Wartos$¢ po wdrozeniu
+ Czy to dziata przez miesigce bez utrzymania?
« Czy problem ktory rozwigzuje jest staty?

Szukam projektéw z wysokim czasem oszczedzonym, niska trudnoscia budowania i wysoka
wartoscig po wdrozeniu.

5 pytan ktdre zadaje sobie przed kazdym projektem

1. Co konkretnie robie i jak czesto?

Nie ,,zarzadzam komunikacjg” — ,,co poniedziatek kopiuje raporty sprzedazy z Excela do arkusza
Google i wysytam email do pieciu oséb”. Konkret.

2. Czy kazdy przypadek jest identyczny?

Jesli ,to zalezy” pojawia sie rzadziej niz raz na dwadzie$cia przypadkéw — do automatyzaciji. Jesli
czesciej — zacznij od tej 80% reguty i obstuguj wyjatki recznie.

3. Kto korzysta z wyniku?

Automatyzuje dla siebie, dla wspdtpracownika, dla klienta? Kazdy ma inne oczekiwania co do
niezawodnosci i interfejsu.

4. Co sie stanie gdy automatyzacja padnie?

Alert compliance ktory pada = nieodkryta transakcja = problem prawny. Email powitalny ktory
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pada = klient nie dostat maila = niedobrze ale nie tragedia.
Skala odpowiedzialno$ci musi pasowac do skali konsekwenciji.
5. Jak zmierze sukces?

»,0szczedza czas” to za mato. ,,.Skraca tygodniowy raport z 45 do 5 minut” — to mierzalne. Bez
miary nie wiesz czy zadziatato.

Gdzie szukac pierwszego projektu

Obserwuj co robisz przez tydzien

Notatka po kazdej czynnosci ktérg robisz drugi raz. Na koniec tygodnia masz liste kandydatow.
Zapytaj kolegow

,»C0 robisz codziennie czego nie lubisz robi¢?” Najczestsze odpowiedzi: kopiowanie danych,
przypominanie, formatowanie raportéw, sortowanie emaili.

Szukaj ,,przekaznikow”

Kto$ dostaje informacije i przekazuje ja dalej bez zadnej modyfikacji. Pracownik ktory bierze email
klienta i przesyta do biura rachunkowego. To automatyzacja.

Szukaj ,recznych synchronizacji”

Dane w systemie A i systemie B ktdére ktos recznie utrzymuje spdjne. Kazda reczna synchronizacja
to automatyzacja.

Pierwsze trzy projekty Huberta

Nie planowatem zadnego z nich. Kazdy wyrést z konkretnego bdlu:

«  Formularze Webflow — event + 60 zapiséw + dwa dni przy skrzynce. Zbudowany w
popotudnie.

+ Compliance alert — jeden email ktéry o mato nie przeszedt niezauwazony. Zbudowany
nastepnego dnia.

« Kryptopogotowie Telegram — wspotpracowniczka nie odpowiada na maile dos$é¢ szybko.
Zbudowany gdy problem stat sie widoczny.

Zaden z nich nie byt na lidcie ,,projektéw Al do zbudowania”. Wszystkie byty odpowiedzig na bl
ktory juz istniat.

Jak nie wybiera¢ projektu

Nie zaczynaj od najwiekszego bdlu
Najwiekszy bol czesto ma najwiekszg ztozonos¢. Jesli twoj najwiekszy bdl to ,,chaotyczna
komunikacja w catej firmie” — to projekt na kilka miesiecy, nie na tydzien.
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Zacznij od bélu ktéry mozesz rozwigza¢ w dwa-trzy dni. Zdobgdz doswiadczenie, pewnos$c siebie,
jeden dziatajgcy system — potem idz po wiekszy problem.

Nie zaczynaj od projektu dla kogos$ innego jako pierwsze

Pierwsze projekty majg btedy. Lepiej zebys Ty byt pierwszym klientem — uczysz sie na wiasnym
systemie, nie na czyims.

Nie czekaj na idealny pomyst

Idealny projekt nie istnieje. Dobry projekt istnieje wszedzie wokot Ciebie — w kazdej powtarzalnej
czynnosci ktéra robisz w tym tygodniu.

Szablon oceny projektu

Projekt: [nazwal

Problem: [co konkretnie, jak czestol

Dane wejsciowe: [skad, w jakim formaciel
Dane wyjs$ciowe: [dokad, w jakim formacie]
Logika: [zawsze to samo / zalezy od X]
Trudnos$cé: [1-5]

Wartoscé: [czas/tydzien lub ryzykol
Narzedzie: [Make / n8n / Python / innel
MVP w: [X godzin/dnil

Miernik sukcesu: [konkretna liczbal

Wypetnij dla trzech kandydatéw. Wybierz ten z najlepszym stosunkiem wartosci do trudnosci.

Potem zacznij. Nie planuj dalej.
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Rozdziat 12 — Jak wycenia¢ automatyzacje

Zbudujesz cos co dziata. Kto$ zapyta ile kosztuje. | staniesz przed pytaniem na ktoére nikt Cie nie
przygotowat.

Automatyzacje sg trudne do wyceny bo ich warto$¢ jest asymetryczna. Budujesz raz, oszczedzasz
przez lata. Klient ptaci raz, a potem nie ma rachunku — automatyzacja po prostu dziata.

To brzmi jak problem wyceny. W rzeczywistos$ci to przewaga.

Trzy modele rozliczenia

Model projektowy (jednorazowy)

Wyceniasz i dostarczasz. Klient ptaci raz za zbudowany system.
Dobre gdy:

+ Projekt ma jasno zdefiniowany zakres

+ Kilient jest techniczny i wezmie system ,,pod opieke”

+ To pierwsza wspotpraca, budujesz zaufanie
Zte gdy:

+ Klient bedzie chciat zmian — a bedzie chciat zawsze

+ Utrzymanie jest krytyczne (monitoring, odnawianie tokendw API, aktualizacje)
Typowe stawki w Polsce (2026):

+ Prosta automatyzacja Make (1-3 scenariusze): 1 000 — 3 000 zt

- Srednia automatyzacja (routing, Al, Sheets): 3 000 — 8 000 zt

+ Bot Telegram + scraper + deploy VPS: 5 000 — 15 000 zt

«  Kompleksowy system (wiele modutow, integracje): 15 000 zi+

Liczby orientacyjne — realnie zalezy od ztozonosci i klienta.

Model retainerowy (miesieczny)

Ptatno$¢ miesieczna za dostepnosé, utrzymanie i rozwd;.
Dobre gdy:

+ System wymaga monitorowania i interwenc;ji

+ Klient bedzie chciat nowych funkcji

+ Budujesz dtugoterminowa relacje
Typowe stawki:

+ Utrzymanie prostego systemu: 500 — 1 500 zt/mc

+ Utrzymanie + rozwéj: 1 500 - 4 000 zt/mc
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« Petna obstuga automatyzaciji firmy: 4 000 zt+/mc

Wysprzatani CRM: 600 zt/mc tech fee + 10% od leadéw. Model hybrydowy — retainer za
utrzymanie + udziat w wartosci ktorg system generuje.

Model SaaS (subskrypcja produktu)

Budujesz produkt, klient subskrybuje dostep.
Dobre gdy:
+  Ten sam problem ma wielu klientéw
+ Produkt wymaga minimalnej customizaciji
+ Mozesz obstugiwaé dziesigtki klientow bez proporcjonalnego wzrostu pracy
Przyktad: CardFlow Al @ 79 zt/mc per workspace. Zbudujesz raz, sprzedajesz wielu.
Trudnosé: wymaga wiecej pracy na start (onboarding, ptatnosci, support), ale skala liniowa.

Zasada: nie buduj SaaS zanim nie masz trzech ptacgcych klientdw na modelu projektowym lub
retainerowym. Najpierw waliduj ze kto$ chce ptaci¢, potem automatyzuj sprzedaz.

Jak liczy¢ wycene projektowa

Metoda 1: Godziny x stawka

Oszacuj godziny, pomnéz przez stawke. Problem: zawsze za mato. Automatyzacje majg duzo
shiewidocznej pracy” — research, testy, debugowanie, dokumentacja.

Multiply by 1.5-2x swojego pierwszego oszacowania.
Metoda 2: Wartos¢ dla klienta
lle oszczedza automatyzacja w skali roku?

Przyktad: pracownik za 5 000 zt/mc spedza 2h dziennie na recznych czynnosciach -> to 25% etatu
->1 250 zt/mc -> 15 000 zt/rok.

Automatyzacja ktéra to eliminuje jest warta przynajmniej 50% rocznej oszczednosci = 7 500 zt.
Budujesz jg w tydzien? Twoja stawka wychodzi dobrze. Budujesz jg w dwie godziny? Wychodzi
Swietnie.

Metoda 3: Precedens rynkowy

Sprawdz co podobne firmy biorg za podobne projekty. Upwork, LinkedIn, polskie grupy
automatyzacji.

Nie zanizaj zeby ,,zdoby¢ klienta” — zanizona cena to sygnat ze nie wierzysz w warto$é swojej
pracy.

Jak rozmawia¢ z klientem ktory ,,chce Al”
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Klienci czesto przychodzg z ,chce Al” bez wiedzy co konkretnie to znaczy. Twoje zadanie:
zamieni¢ ,chce Al” w ,rozwigzuje ten konkretny problem”.

Pytania ktére zadaje:

»Co konkretnie robiecie recznie?”
Nie ,co chcecie zautomatyzowacé” — to za abstrakcyjne. ,,Co konkretnie, krok po kroku, robicie

recznie.” Lista proceséw.

,»Kto to robi i ile czasu zajmuje?”
Imie i stanowisko + godziny tygodniowo. To pozwala policzy¢ wartos¢.

,»,Co sie stanie jesli to nie zadziata?”
Czy to wygoda czy biznesowa konieczno$c¢? Od tego zalezy poziom niezawodnosci ktory musisz

zapewni¢ — i cena.

,Jakie systemy juz uzywacie?”
CRM, ERP, arkusze, email — lista. Kazda integracja to dodatkowy scope.

»Jak wyglada sukces za 3 miesiace?”
Mierzalna odpowiedz. Jesli klient nie potrafi odpowiedzie¢ — projekt nie jest gotowy na wycene.

Btedy przy wycenach ktorych nauczytem sie na btedach

Wyceniaj zakres, nie czas

»Zbuduje Ci automatyzacje za X ztotych” jest lepsze niz ,biore Y ztotych za godzineg”. Klient ptaci
za wynik, nie za Twoj czas.
Pisz co jest w zakresie i co nie jest

~Automatyzacja formularzy na Webflow” — tak. ,Integracja z Twoim CRM ktéry poznatem dzisiaj’
— osobna wycena.

Scope creep to zjawisko universalne. Jedyny sposob zeby go powstrzymac: jasny zakres na
pismie przed rozpoczeciem.

Pobieraj zaliczke

50% przed startem, 50% po dostarczeniu. Chroni Cie przed klientem ktéry znika po skonczonej
pracy.

Utrzymanie to osobny kontrakt

»Zbuduje i zostawie” to zawsze ktopoty — co$ padnie, klient zadzwoni, Ty poprawiasz za darmo.
Jesli chcesz utrzymywaé — retainer. Jesli nie — jasno napisz ze po odbiorze to klient odpowiada
za system.

Realne stawki w Polsce 2026

Trudno podac jedno miejsce bo rynek jest rozproszony. Z obserwacji i rozméw:

« Freelancer ,no-code” (Make, Zapier): 50-120 zt/h lub 1 000-5 000 zt za projekt
« Freelancer ,low-code + Python”: 80-150 zt/h lub 3 000-15 000 zt za projekt
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« Agencja automatyzacji: 150-300 zt/h
+ Konsultant Al dla korporacji: 250-500 zt/h

Jesli zaczynasz: zacznij od dolnych widetek dla pierwszych 2-3 klientéw zeby zbudowac¢ portfolio i
referencje. Potem podnos.

Nie pracuj za darmo ,,dla referencji”. Zréb jeden projekt za 30% rabatu w zamian za case study i
rekomendacje — to uczciwa wymiana.

Zakonczenie — Co dalej

Zaczatem od szescdziesieciu zapisow do newslettera i dwoch dni przy skrzynce mailowe;j.

Skonczytem na autonomicznych systemach dziatajgcych 24/7, pierwszej napisanej aplikaciji
mobilnej i 180 dniach nauki ktérej nikt mi nie zlecit.

Droga miedzy tymi dwoma punktami nie byta prosta. Byly projekty ktére umarty Smiercig naturalng
(Nietypowe Swieta). Byly VPS-y ktére postawitem i skasowatem. Byly automatyzacje ktére dziataty
przez tydzien i padty bez wyjasnienia. Byty godziny debugowania btedu ktéry okazat sie literéwka.

Wszystko to jest normalne. Niczego z tego nie znajdziesz w tutorialach YouTube bo nikt nie
nagrywa filméw o swoich porazkach.

Co naprawde zmienito moj sposob pracy

Nie narzedzie. Nie konkretna automatyzacja. Nie certyfikat Google.
Zmienito sie to jak patrze na powtarzalne czynnosci.

Teraz gdy robie cos$ po raz drugi — automatycznie mysle: ,,czy musze to robié trzeci raz, czy moge
to zautomatyzowac?”

To nie jest myslenie programisty. To myslenie kogo$ kto ma za mato czasu na robienie tych
samych rzeczy w kétko. | kogos kto wie ze istniejg narzedzia ktére moga mu poméc.

Projekt 180 Dni

W dniu gdy pisze te stowa jestem w dniu 51. Projektu 180 Dni. Cel byt prosty: przez 180 dni
budowac, uczyé sie i dokumentowaé wszystko zwigzane z Al i automatyzacja.

Nie wiem czy do dnia 180 zarobie na tym pienigdze. Wiem ze wiem wiecej niz na poczatku. Wiem
ze mam projekty ktore dziatajg. Wiem ze kazdy nastepny projekt buduje szybciej niz poprzedni.

Kompetencja rosnie przez robienie, nie przez planowanie robienia.
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Twoj pierwszy krok

Jesli jestes na poczatku tej drogi, daj sobie jedno zadanie na ten tydzien:

Znajdz jedng czynnos$c¢ ktorg robisz regularnie i ktéra jest w 100% powtarzalna. Wypisz jg na
kartce: co robisz, skad przychodzg dane, dokad trafiaja.

Potem otwdrz Make.com (jest darmowy) i sprobuj to potaczyc.

Nie musisz tego konczy¢. Nie musisz tego wdraza¢. Musisz tylko zaczgé — i zobaczy¢ zZe to jest
do ogarniecia.

Pierwszy raz trwa najdtuzej. Drugi raz jest dwa razy szybszy. Dziesiaty raz jest naturalny.

Bonus — Moj stack i zasoby

Narzedzia ktérych uzywam:
+ Make.com (start, integracje)

* n8n self-hosted (zaawansowane flows, Al agenci)
+ Claude API (Haiku do klasyfikacji, Sonnet do generowania)
+ Python + Playwright (scraping)
« Python + python-telegram-bot (boty Telegram)
« Firebase + Flutter (aplikacje mobilne)
« Docker + VPS OVH (infrastruktura 24/7)
« Google Sheets (baza danych dla mniejszych projektéw)
+ Cloudflare (DNS, ochrona, SSL)
Gdzie sie uczy¢:
+ YouTube: kanaty Make.com Official, Liam Ottley (n8n + Al), David Ondrej
«  Dokumentacja Claude API: docs.anthropic.com
* n8n docs: docs.n8n.io
«  Grupy Telegram/Facebook: ,,Automatyzacja biznesu PL”, ,,No-Code Polska”

Gdzie znajdziesz mnie:
aimatic.works/#contact - kontakt@aimatic.works

Jedno zdanie na koniec

Automatyzacja to nie wiedza dla programistow.
To wiedza dla kazdego kto ma dos$¢ robienia tych samych rzeczy w kétko.

Zaczatem od kopiowania adreséw email do Mailchimpa. Ty mozesz zaczaé od czegokolwiek co
robisz teraz recznie.

Powodzenia.
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Hubert Adamiak
Projekt 180 Dni — 2026
aimatic.works
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